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第一部份 系统介绍
一、 概述

1、系统的九大功能

◆快速 国内专业理财师建议书制作系统，帮助理财师快速制作理财方案；

◆实践 著名理财专家主持开发，理财研究、教学与实践经验集于一体；

◆综合 集八大单一理财规划与综合理财规划于一体，可有的放矢提供各类金融顾问服务；
◆灵活 12种信息采集表提供下载，提高与客户的沟通效率；

◆专业 强大的各类数理计算及报表制作，综合现金流量分析一目了然；

◆丰富 丰富的文案模板省时省力又为建议书增添个性化色彩；

◆个性 多重自设变量提高建议书个性化水平，仅供持证专业理财师使用；

◆务实 配置数据库管理功能，协助金融机构进行产品管理；

◆持久 提供数据和理财资讯后续支持，理财师终生的良师益友。
2、系统设计思想

运用IT技术，配合服务流程，从管理客户、客户信息采集、家庭财务诊断、客户理财需求分析、产品解决方案以及建议书的制作，全方位辅助理财师为客户提供个性、周到、快速的理财服务。
3、系统服务对象
 ◆个人理财规划师
 ◆财富管理中心

 ◆理财教育及培训机构（包括高等院校）
 ◆金融机构电话中心理财专家坐席
 ◆各类其他独立理财顾问机构等
第二部份  系统使用说明

一、 软件安装与卸载
1、硬件要求
  最低配置：
CPU： 1G Hz或更高
内存：1 GB
显示设配： 分辨率1024×600 以上，16位真彩显示器
硬盘：100GB以上的剩余硬盘空间
其它设备：声卡（非必备）
  建议配置：
CPU：2G Hz或更高
内存：2GB 以上
显示设配：分辨率1280×800 以上，16位真彩显示器
硬盘：200GB以上的剩余硬盘空间
其它设备：声卡（非必备）
2、软件要求
  操作系统：中文版本的Windows 2000/XP
  其他软件：Microsoft Office Word 2000/2003、IE 6.0以上、SQL 2003 SERVER 
3、软件安装
智盛金融理财规划系统采用ASP.NET加SQL  SERVER2000开发，系统采用B/S模式,系统必须有可靠的硬件支撑，由于本方案的技术特点决定了整个系统对硬件网络的要求比较低，通常的局域网系统都可以应用本系统，不必要增加单独的投资。智盛金融理财规划系统运行在INTEL-WINDOWS架构的单CPU服务器上。为了更好的发挥本系统的功效，建议采用以下配置：

· 最低配置:  P3 主频500MHZ，内存256 M，硬盘空间4G

· 标准配置： P3 主频1024MHZ，内存512 M，硬盘空间10G

· 建议配置： P4 主频1.8GHZ以上，内存1024 M以上，硬盘空间60G以上
智盛金融理财规划系统环境配置依次为:

· 安装SQL  SERVER2000数据库

· 安装IIS (internet信息服务)
· 安装DOTNET框架Framework3.5
· 创建WEB服务,发布智盛金融理财规划系统
· 检查确认安装结果
数据库安装说明:
SQL Server 2000在SQL Server 7.0的基础上，对数据库性能、可靠性、易用性方面做了较大的改进。这些新增加的特点使SQL Server 2000成为大规模数据联机事务处理、电子商务和数据仓库的最好数据库平台。智盛金融理财规划系统数据库采用成熟稳定的SQL  SERVER2000.数据库安装步骤如下：

步骤一：把MS SQL 2000 Standard Edition的安装盘放入光驱里，会出现autorun的画面。如没有，则打开“windows资源管理器”，点击光盘的图标，可看见其根目录下有一“autorun”文件，双击运行它。出现如下画面：
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步骤二：如图01：初始界面，点击安装SQL Server 2000组件，出现图02：
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步骤三：选择“安装数据库服务器”，就会显示安装向导，下一步依次选择“本地计算机”：

单击【下一步】， 
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步骤四：“创建新的SQL Server 实例或安装客户端工具”： 
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步骤五：单击【下一步】，输入“姓名和公司名称”：
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步骤六：单击【下一步】，出现“CD-key”画面（具体内容见CD封套，注意字母大小写有区别）：
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步骤七：单击【下一步】，选择“服务器和客户端工具”：
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在这里可以根据安装的目的进行选择。如果安装的是数据库服务器，则必须选择【服务器和客户端工具】；如果只是为了实现客户端应用程序和服务器的连接，则可以选择【仅客户端工具】或【仅连接】。
步骤八：单击【下一步】按钮，弹出“实例名”窗口： 
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步骤九：单击【下一步】，出现如下画面：其中有两部分选项，安装类型：有典型、最小、自定义安装方式，一般选择典型安装。安装路径：设置SQL Server 2000的程序文件和数据文件的安装路径。您可任意选择SQL Server 2000的安装路径，建议您使用默认的安装路径。
[image: image9.png]CHEO SEREANET. 20— RAPRAIRE.

CBhw AR
6EEVE  CUIESEREOET. UENEPRAMLRE.

BRI

BT WE® G\ Wcrosoft SOL Server
BETH 5 G\ Wicrosoft SAL Server

BE A
TR JSTK 13408180 K
FMaHE L 17019 K 13408180 K
BRI PR WS4 K 13408180 K

#w | <tso[FFoo] @





步骤十：单击【下一步】按钮，继续安装SQL Server 2000，弹出“服务帐户”窗口。
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在不存在计算机域用户的情况下，选择“使用本地系统帐户”。如果存在域，出现上面的安装画面时，选择使用域用户帐户、用户名、密码、域与windows中的设置对应，最后单击【下一步】。
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身份验证模式选择混合模式，添加sa登录密码。此密码由用户的数据库管理员输入，注意密码中字母的大小有区别，并且前面不能空格，密码不能忘记。如果不想输入sa登录密码，请在下面的空密码选择则框中打上钩。（不输入密码不安全，别人也可以进入数据库查看数据）
步骤十一：
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安装程序在接下来的步骤里会提示用户选择客户许可协议方式。SQL Server支持两种许可协议方式：处理器许可证和每客户。处理器许可证方式要求每一个针对本服务器的连接都拥有一个处理器访问许可证。每客户方式每一个访问SQL Server 的计算机都拥有一个客户端访问许可证。一般选择“每客户”方式并输入许可数量，
步骤十二：单击【继续】按钮，安装程序便开始自动进行安装过程。针对不同的计算机配置，这一过程会持续10～30分钟不等。当安装程序完成文件的复制和系统的配置以后，通常会要求重新启动计算机以自动完成系统配置。
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至此，SQL Server 2000的安装结束。
IIS安装说明:

智盛金融理财规划系统采用B/S模式开发,利用Windows自带internet信息服务(IIS). 目前常用操作系统有Windows 2000，Windows XP和Windows 2003，下面在这里我们针对这三中操作系统的IIS的安装做一个详细的说明。IIS的安装在Windows 2000和Windows XP基本相同，再Windows 2003下略有不同，详细情况和具体安装步骤见下文说明。

Windows 2000下IIS的安装:

步骤一：打开开始菜单然后依次打开设置，单击控制面板
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步骤二：进入控制面板 ，单击添加或删除程序。
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步骤三：进入添加或删除程序后，单击添加/删除Windows组件。
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步骤四：系统弹出Windows组件向导页面，接着在Windows组件向导勾选“Internet信息服务(IIS)”
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在选择完成后点击“下一步”确定windows就会进入安装的过程，系统会提示您插入需要的相关系统盘。值得注意的是安装IIS等操作最好使用安装系统的。原盘来进行。如果您无法找到安装时的盘可以根据系统是否使用了SP1来将SP1内的I386和系统盘中的I386合并进行安装。 剩下的操作就是一路确定即可完成IIS的安装。 
2.2.2Windows XP下IIS的安装
步骤一： 打开开始菜单，单击控制面板
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步骤二：进入控制面板 ，单击添加或删除程序。
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步骤三：进入添加或删除程序后，单击添加/删除Windows组件。
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步骤四：统弹出Windows组件向导页面，接着在Windows组件向导勾选“Internet信息服务(IIS)”
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在选择完成后点击“下一步”确定windows就会进入安装的过程，系统会提示您插入需要的相关系统盘。值得注意的是安装IIS等操作最好使用安装系统的。原盘来进行。如果您无法找到安装时的盘可以根据系统是否使用了SP1来将SP1内的I386和系统盘中的I386合并进行安装。 剩下的操作就是一路确定即可完成IIS的安装。
Windows 2003下IIS的安装:

步骤一： 打开开始菜单，单击控制面板，在控制面板子目录下选择‘添加或删除程序’单击。
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步骤二：进入添加或删除程序后，单击添加/删除Windows组件。
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步骤三：系统弹出Windows组件向导页面，接着在Windows组件向导勾选‘应用程序服务器’，单击‘详细信息（D）’按钮。
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步骤四：单击‘详细信息（D）’按钮，系统弹出应用程序服务器界面，请勾选“Internet信息服务(IIS)”和‘ASP。NET’两项。
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在选择完成后点击“下一步”确定windows就会进入安装的过程，系统会提示您插入需要的相关系统盘。值得注意的是安装IIS等操作最好使用安装系统的。原盘来进行。如果您无法找到安装时的盘可以根据系统是否使用了SP1来将SP1内的I386和系统盘中的I386合并进行安装。 剩下的操作就是一路确定即可完成IIS的安装。
DOTNET框架安装说明
智盛金融理财规划系统采用B/S模式开发, DOTNET框架为成熟稳定,扩展性强的Framework3.5,安装文件又本公司提供,安装方法如下：

步骤一：将软件安装盘插入光区，打开光盘（如上图），双击‘dotnetfx35.exe’文件

[image: image26.png]0]





步骤二：双击‘dotnetfx35.exe’文件，系统提示如上图，单击“是”。系统自动解压缩。
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步骤三：系统自动解压缩完成后自动安装（如下图），
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这个需要一分钟左右的时间。至此Framework 3.5安装完成。

系统发布:
智盛金融理财规划系统采用B/S模式开发，所以要以Web站点的形式发布，这就要求我们在服务器上创建虚拟目录，发布智盛金融理财规划系统，具体发布的步骤如下：

Windows XP下创建虚拟目录:

首先需要将安装文件拷贝到计算机磁盘，为了安全，建议您不要将数据库放到C盘上。
第一步：单击开始菜单，选择控制面板
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第二步：进入控制面板，选择管理工具，双击管理工具。
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第三步：进入管理工具，选种‘Internet信息服务’，双击打开
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第四步：进入Internet信息服务，选种‘默认网站’，单际鼠标右键。
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第五步：在弹出菜单中选择‘新建’功能中的‘虚拟目录’
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第六步：单击新建虚拟目录，进入虚拟目录创建向导，单击‘下一步’
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第七步：根据具体软件名称填写别名，此处为样板操作说明，所以临时用‘test’代替(本系统实际使用FP)，输入完成单击下一步。
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第八步：进入目录选择页面，单击‘浏览页面’
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第九步：系统弹出浏览文件夹页面，选择你的目标文件夹，单击‘确定’
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第十步：目录确定后，单击下一步
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第十一步：进入权限设定也面，虚拟目录权限一般用默认值就可以了。继续下一步
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第十二步：单击完成按钮，至此虚拟目录设置成功
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第十三步：路径设置成功，在默认网站下就新增了一个站点，如图‘test’, 
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第十四步：最后我们要设置客户端访问权限，选种目标站点，单击右键
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第十五步：进入属性页面，选择‘目录安全性’，单击‘编辑’按钮
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第十六步：进入身份验证方法，勾选‘匿名访问’，单击确定按钮 就OK了
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Windows 2000下创建虚拟目录:

Windows 2000下创建虚拟目录与Windows XP下创建虚拟目录完全相同，操作步骤，请参见Windows XP下创建虚拟目录，这里不再累述。

Windows 2003下创建虚拟目录：

· Windows 2003下创建虚拟目录与Windows XP下创建虚拟目录基本相同，但完成XP下的十六步操作后还要设置，同样在属性界面单击“主目录”，选中“配置”项，
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进入应用配置程序界面，单击“选项”按钮，钩选上“启用父路径“选项
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· 默认安装的情况下，win2003 server是不支持ASP程序的。设置—控制面板—管理工具，打开internet信息服务（iis)管理器，在打开允许ASP环境的web服务器扩展，现在我们的win2003 server就支持ASP程序了。如图：
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检查确认
按顺序晚成以上6步之后，我们的智盛金融理财规划系统就创建完成。但不是说就能正常使用，因为还有很多外界因素可能导致我们的系统不能正常使用，所以我们还要进一步检查确认，但一般检查确认工作有软件工程师完成。
4、软件卸载：在智盛理财规划系统程序栏选择卸载程序，按提示就可以完成任务操作。
二、 系统使用流程

1、新建客户

2、填写客户信息

3、填写客户的需求信息
4、分析客户的需求信息

5、为客户做理财规划

6、向客户推荐理财产品

7、生成并输出理财建议书
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三、 客户管理

客户管理是您开始本软件之旅的第一步，可能您的客户来自五湖四海，但通过软件的客户管理功能，您可以把这些客户的信息输入到软件的数据库中进行综合管理。您在用软件对某一客户做规划时，各项规划均是针对同一客户，如果想参考其他客户的规划信息，您可以切换当前客户。
1、新建客户

 双击客户管理区的“新建客户”项，在工作区中出现以下界面，在这个界面上填写新客户的信息。
 应该尽量完整的填写客户的本人信息和其家庭成员信息。其中“本人信息”中的中文名、性别和出生日期（填写了年龄后，系统会自动填写“出生日期”的年份）是必须填写的。在填写完这些信息后，添加工具条上的“保存”按钮，这样就完成了新客户的创建工作。
2、选择当前客户

 你想要为客户做理财规划，首先选择该客户作为当前客户，有两个方法可以选择客户：
方法一：如图，通过下拉选项中选择你想要的客户
方法二：这个方法主要用在客户比较多的情况下，其步骤如下：
Step 1 单击“查找”按钮；  

Step 2 在弹出的界面上，输入客户的完整姓名或姓名中的一部分，系统会自 动过滤出符合条件的的客户的姓名和编号；
    Step3在界面的上方选中客户，单击“确定”按钮，就完成了客户的选择，     系统退回原来的界面。
3、编辑客户信息
在你创建客户信息后，在修改客户的信息的方法如下：
Setp 1 选择要编辑的客户作为当前客户；
Step 2 双击“编辑客户信息”，在工作区中会出现客户的信息的界面，在这个界面上就可以修改客户的信息了
Step 3 在修改完成后，单击工具条上的“保存”按钮，保存工作成果。
四、 单一理财规划书的制作

1、教育规划

（1）教育规划功能

教育投资作为一种人力资本投资，分为学历教育投资和职业教育投资。教育规划具有时间刚性、费用刚性等特点，一般而言，教育费用增长率普遍高于生活费用增长率，教育规划能够事先做出相应财务安排，确保您的教育目标得以实施。
本系统提供的教育规划的主要功能有：
A、确定教育规划目标，特别考虑教育费用增长率对教育费用的影响；
B、分析教育费用需求；
C、制订理财计划，包括理财策略与产品方案。
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教育规划的基本思路是，根据家庭的具体情况与财务资源，评估客户教育目标实现的可行性，并为客户制订相应的理财策略和产品方案。
（2）教育规划流程
在本系统中完成教育规划的基本工作流程是：
  S1、填写客户基本信息，家庭成员信息；
  S2、填写客户的家庭财务信息；
  S3、填写客户教育目标；
  S4、根据前面收集到的客户信息，对客户的教育目标进行需求分析，分析出客户的教育金现值；
  S5、根据客户的风险偏好和财务情况，正确的制定出客户的理财策略；
  S6、向客户推荐具体的理财产品；
  S7、编辑并打印客户的教育规划理财建议书。
（3）操作流程

理财师点击系统界面左边导航区下半部分的“教育规划”窗格，系统进入教育规划主界面，理财师进行教育规划的几个工作流程都可以在这里完成。
（4）信息采集
理财师要给客户进行教育规划时，应从教育规划信息采集做起。
由于教育规划分为自我再教育规划和子女教育规划，所以教育规划信息分为两部分，第一部分是自我教育费用数据，第二部分是子女教育费用数据。
教育规划信息可用两种方式采集。第一种方法是将教育规划信息采集表打印出来，辅导客户填好后再由理财师根据书面材料输入系统，另一种方法是理财师一边询问一边直接将数据输入系统。
理财师如果要打印教育规划信息采集表，应点击菜单栏的“文件”下面的“信息采集表”菜单项，选择教育规划信息采集表，然后点击“打印”按钮即可。
理财师在客户填好教育规划信息采集表之后，或者在客户随时接受询问时，就可以将教育规划信息输入系统。
理财师点击系统界面左边导航区下半部分的“教育规划”窗格，然后双击导航区上半部分功能项中的“信息采集”。
A、基本信息
    教育规划成员基本信息采集表用于采集需作教育规划的家庭成员。您可以单击“增加”、“修改”按钮对需做教育规划的家庭成员进行编辑，第一次打开这个界面时，系统会自动从家庭成员表中读取数据到基本信息表。如果你还要为其它成员做教育规划，可在这里进行添加，对不需要进行教育规划的成员，可删除。这个基本信息表是进行教育规划的最基本、最重要的信息，教育规划的其它步骤都需要从这里取信息。请准确的、详细的填写基本信息表。例如系统会自动把本人和配偶信息输出到自我教育采集表，把子女信息输出到子女教育信息采集表。
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   说明
关系：指的是和客户本人之间关系，在本系统中指的是：父亲、配偶和子女等。只能从下拉列表中选择，不能填写；
姓名：用户填写；
性别：只能从下拉列表中选择，不能填写；
出生日期：可以只填写年份，填写格式：2007；也可以填写年和月，填写格式：200701；也可以填写年月日，填写格式：20070308。填完出生日期后，系统会自动计算出年龄。
年龄：只能填写阿拉伯数字，例如：10岁填写“10” 。填完年龄后，系统会自动计算出出生年份。
     其它字段不是必填项，可以不填写。
 B、资产负债表
 在进行理财规划时，需要填写客户的家庭财务状况，分别是资产负债表与收入支出表。这两个表在每个理财规划的信息采集部分中填写，下面简要说明一下资产负债表的填法：
 资产负债表：资产负债表分为简表和详表两种形式。
 根据客户财务信息详略程度不同，理财师可以选择财务报表的详表或者简表来填写。在输入资产负债简表时，理财师根据客户提供的信息，逐项填写。填写时，点击项目对应的金额字段，出现光标时输入相应的金额，然后按“Enter”完成输入。
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 如果理财师对客户收入支出情况的了解程度比较深，则可以选择填写收入支出详表。点击工作区上面的“显示详表”按钮，系统会提示替换简表信息，在确定替换后会弹出如下图的详表界面： 
理财师根据客户的信息逐项填写就可以完成收入支出详表的填写。
资产负债名词解释：
◆资产负债表：类似于描述企业财务状况的会计报表，用来描述客户家庭在某一时点的静态的资产负债状况。每张资产负债表里包括以下重要项目：
①     资产：描述该客户在某时期的所有资产，包括生息资产或投资资产（指那些能够带来收益的或是在我们退休后将要消费的资产）和自用资产（我们每天生活要使用的资产，如房子、汽车、家具、家电、运动器材、衣服等。）；
②     负债：家庭负债应当包括全体家庭成员的所有债务。其中包括有消费负债（主要指用于消费如信用卡或其他消费负债）、投资负债（主要用于投资所产生的负债，如房地产投资贷款、自营贷款余额、应付贷款等），自用负债（自用资产的负债，如自用房的房贷、自用车的贷款等）。
③     净资产：净资产代表净财富，指资产减去负债后的资产余额，如果净资产为正，表明客户有足够的资产来偿还债务；如果净资产为负，表明该客户此时资不抵债。
◆生息资产：生息资产或投资资产，是金融性资产、企业股权和投资性实物资产之和。是那些能够带来收益的或是在我们退休后将要消费的资产。
◆金融性资产：投资于金融产品能够带来收益的或是在我们退休后将要消费的资产（如银行存款、债券、传统保险、投资型保险或开放式基金、保单现金价值、股票或封闭式基金、社保、商业保险等）。
◆企业股权：如果客户参股于某股份制企业，则客户基于股东资格而享有公司经济利益并参与公司经营管理的权利。分为控股股权（参股达到一定比例，可在股东大会股东投票时起决定作用）和参股股权（参股未达到一定比例，仅参与股东大会决策）。企业股权的股东拥有企业股东权益的份额。
◆实物型投资资产：进行实物投资的生息资产，包括投资性房产、贵金属投资、自营存货、收藏品、珠宝首饰等，不包括实物性自用资产。
◆消费负债：指消费时产生的负债，一般包括信用卡未付款和其他的消费负债。
◆投资负债：指为进行投资所产生的负债。一般包括自营贷款余额、应付货款、房产投资贷款等。
◆自用负债：指自用资产部分所产生的负债，一般包括自用房产的贷款、自用车的贷款或其他为满足日常生活需要产生的负债。
 C、收入支出表
输入客户收入支出信息的步骤与资产负债基本一样，不同的是资产负债是客户某一时点的状态，而收入支出是客户某一时段的状态。界面有一列“上一次金额”数据，主要作用是提供历史数据作为参考，采集界面上不能在该列录入数据。
其操作方法和资产负责表的操作方法一样。
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收入支出名词解释：
◆收入支出表：为了解客户的资金使用状况而编制的会计明细报表。系统中以一年为单位，记录客户在该年的资金使用状况。收入包括家庭主要成员的工作收入（包括薪资、佣金、工作奖金、自营事业所得等）、家庭理财收入（包括利息收入、房租收入、已实现的资本利得等）以及其他收入（包括转移性收入、获赠、遗产等的收入）。支出包括日常的生活支出和理财支出。收支结余即收入减支出后的现金剩余。
◆自营事业所得：根据公司或商号的盈余配发记录，临时劳务报酬、稿费与演讲费等。
◆年理财收入：包括当年利息收入、租金收入、已实现的资本利得等。
◆年理财支出：包括当年投资实物如房产的支出、定期定额投资的支出等。
◆年保费支出：包括当年的储蓄性保费支出和保障性保费支出。储蓄性保费支出指的是有现金结余的保费支出。
◆年其他支出：指当年除了生活和投资以外的支出，一般包括馈赠支出、转移性支出等等。
 （5）教育目标
     教育目标采集分为再教育规划信息采集表和子女教育规划信息采集表两张采集表。
 再教育规划信息采集表：你和你的配偶如果有继续接受教育或进行技能培训的需求时，在这里填写需求信息。
子女教育规划信息采集表：你的子女的教育规划需求在这里填写。
 子女教育规划信息采集表中重要字段说明：
教育阶段：指的是客户子女就读幼儿园、小学、初中、高中、大学以及继续深造等各个阶段的说明；
是否为该阶段作规划： 指的是客户可以选择为其子女进行教育规划的阶段，比如说，某客户的子女正在就读小学，他可以选择只为子女的大学教育进行规划而不是必须对所有教育阶段都进行规划。该字段中，打勾表示可以选入。
就读年数：用户的子女在这个阶段中要就读的年数，例如正在上小学三年级的小孩，在小学阶段的就读年数应该填“3”，而不是“6”。
开始年龄：就读这个阶段的开始年龄。
距现在年数：系统会根据小孩的年龄和阶段开始年龄自动计算出来，不用填写。
     再教育规划信息采集表和子女教育规划信息采集表中的费用字段是以目前购买力衡量的教育费用。之所以要用目前购买力来衡量，是因为只可以获得目前同样教育所需费用的数据。要求出客户在接受再教育时的实际费用支出，需要在此数值上考虑教育费用增长率。
     注意：在系统自动中基本信息采集表中导入数据时，每个小孩的第一个阶段的就读年数和开始年龄可能不正确，需要用户调整。当用户调整第一个就读年数和开始年龄后，其后的阶段会自动调整就读年数、开始年龄和距现在年数。
（6）风险承受能力测试
系统的风险承受能力测试可以在各单一理财规划中进行，也可以做单独的风险承受能力测试。在教育规划里面填写时，只要选择进入教育规划的导航栏中的“信息采集”项目，然后在工作区的上面的六个信息采集中选择“风险承受能力测试”即可进入风险能力测试的界面为客户进行风险测试。
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单独进行风险测试时，选择菜单栏中的文件选项选择里面的“信息采集表”中的风险承受能力测试，即可进入风险承受能力测试界面。选择“打印”即可打印风险承受能力采集表供理财师单独提供给客户填写进行风险承受能力测试。
风险承受能力测试主要用于测试风险承受能力，为用户考量客户的风险偏好提供参考依据，在风险承受能力测试问卷中，显示了测试风险的若干问题，在该风险测试问卷中，每一测试问题都是单选的，单击每个问题下面的选项前的方框，方框中会出现一个小勾的情形，表明该选项已被选定。根据用户设置完成每一问题对应的选项后，即可得到当前客户的风险测试的分数以及客户风险偏好类型的结果。本系统提供的风险测试结果中，将客户的风险偏好类型分为五种类型：防守型、防守偏稳健型、稳健型、稳健偏进取型、进取型。在风险测试结果中，显示了每一种风险类型的特征。在单一规划中选择了风险承受能力测试，设置完成了问卷中每一问题的选项之后，风险承受能力测试的结果在风险测试结果栏中显示，同时，在为当前客户制作的建议书中，也输出了该客户的风险测试结果。
（7）已备资源信息
在这里输入客户已经为教育规划购买的教育保险、教育基金等理财产品，客户可以填入产品名称、现值（元）、产品期限、购买机构、购买方式以及备注来描述客户购买该产品的情况。
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家庭基本信息采集表

客户姓名：            
理财顾问：            

联系电话：            
填表时间：            
家庭基本信息采集表
此表为单一理财规划之家庭基本信息采集表，专供理财师为您进行各项规划和家庭财务状况分析提供依据。
家庭基本信息表分为家庭主要成员表和家庭其他成员信息采集表，家庭主要成员表反映您家庭目前的主要成员。
表一、客户本人信息
	姓名和昵称
	中文名★
	
	英文名★
	
	客户昵称★
	

	性别和年龄
	性别★
	
	出生日期★
	
	年    龄★
	

	工作性质
	职    业
	
	职    务
	
	学    历
	

	联系方式
	电    话
	
	手    机
	
	E－mail 
	

	
	通信地址
	
	邮    编
	

	其他信息
	国    家
	
	城    市
	
	爱    好
	

	备注
	带“★”号项为必填项


表二、家庭其他成员信息

	关系★
	姓名★
	性别
	职业★
	学历★
	出生日期★
	现在年龄★

	本人
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


注：关系一栏可填项包括配偶、子女、父母、岳父母等；

学历可填写项包括小学、初中、高中、大专、大学、硕士、博士、无等；

职业可填项包括单位负责人、专业人员、技术人员、办事人员、商业人员、服务业人员等。

职务可选项包括董事长、总经理、董事、执行董事、监事、经理、主管、职工代表、技术/研究员等


单一规划

家庭财务信息采集表
客户姓名：            
理财顾问：            

联系电话：            
填表时间：            
家庭财务信息采集表
此表为单一理财规划之家庭财务信息采集表，专供理财师为您进行各项规划和家庭财务状况分析提供依据。
家庭财务信息表分为资产负债表和收入支出表，家庭资产负债表是反映您家庭目前财务状况的会计报表，收入支出表是反映您家庭在一般情况下实际发生的现金收入和支出的情况。
   表一、资产负债信息采集表
	资产
	市值
	负债
	金额

	生息资产
	金融性
资产
	现金活期存款
	　
	负债
	消费负债
	信用卡未还款额
	　

	
	
	定期存款
	　
	
	
	
	

	
	
	债券
	　
	
	
	
	

	
	
	基金
	　
	
	
	
	　

	
	
	股票
	　
	
	
	
	

	
	
	社保账户
	　
	
	
	
	

	
	
	保单的现金价值
	　
	
	
	其它消费贷款
	　

	
	
	应收借款
	　
	
	
	
	

	
	
	预交款
	　
	
	
	
	

	
	
	信托
	　
	
	
	
	

	
	
	券商理财产品
	　
	
	投资负债
	自营贷款余额
	　

	
	
	纸黄金
	　
	
	
	
	

	
	
	银行理财产品 
	　
	
	
	应付货款
	　

	
	
	海外外币资产
	　
	
	
	
	

	
	
	其它
	　
	
	
	房地投资贷款
	　

	
	
	
	　
	
	
	
	

	
	
	
	　
	
	
	
	

	
	企业股权
	控股企业股权
	　
	
	
	其它投资贷款
	　

	
	
	参股企业股权
	　
	
	
	
	

	
	
	其他
	　
	
	
	
	

	
	实物型
资产
	投资性房产
	　
	
	自用负债
	自用房贷款
	　

	
	
	贵金属投资
	　
	
	
	
	

	
	
	自营存货
	　
	
	
	
	

	
	
	收藏品
	　
	
	
	自用车贷款
	　

	
	
	珠宝首饰
	　
	
	
	
	

	
	
	其他
	　
	
	
	
	

	自用资产
	　
	自用房产
	　
	
	
	
	

	
	
	自用汽车
	　
	
	
	其它自用贷款
	　

	
	
	家居资产
	
	
	
	
	

	
	
	其他
	
	
	
	
	


表二、收入支出信息采集表
	一、收入（税后）
	金额
	二、支出
	金额

	工作收入
	年工资收入（先生）
	
	生活支出
	年饮食支出
	

	
	
	
	
	年房租支出
	

	
	年工资收入（太太）
	
	
	年子女养育支出
	

	
	
	
	
	年衣物支出
	

	
	年自雇收入（先生）
	
	
	年交通费支出
	

	
	
	
	
	年医疗支出
	

	
	年自雇收入（太太）
	
	
	年护理支出
	

	
	
	
	
	年休闲和娱乐
	

	
	
	
	
	年个人爱好支出
	

	
	其它年工作收入（先生）
	
	
	年家居维护支出(含房产，汽车等）
	

	
	其它年工作收入（太太）
	
	
	年赠与支出
	

	
	
	
	
	年赡养支出
	

	
	年利息所得（存款）
	
	
	其它年生活支出
	

	
	
	
	理财支出
	投资实物支出
	

	
	年股息、债息、基金分红
	
	
	定期定额投资支出
	

	
	
	
	
	年还贷本息
	其中本金
	

	理财收入
	年投资收益变现
	
	
	
	其中利息
	

	
	
	
	
	年保费支出
	年储蓄性保费支出
	

	
	年租金收入  
	
	
	
	年保障性保费支出
	

	
	
	
	
	年其他理财支出
	

	
	年红利收入
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	其它年理财收入
	
	
	
	
	

	
	其它年支出
	
	
	
	
	

	
	
	其它年支出
	


表三、客户关心的财务问题

	序号
	关心的财务问题

	1
	

	2
	

	3
	

	4
	

	5
	

	6
	

	备注
	


表四、家庭资产负债简表

	资产
	市值
	占总资产比例
	负债
	金额
	占总负债比例

	生息资产
	金融性资产
	
	
	负  债
	消费负债
	
	

	
	企业股权
	
	
	
	投资负债
	
	

	
	实物型资产
	
	
	
	自用负债
	
	

	
	小计
	
	
	总负债
	

	自用资产
	
	
	净资产
	

	总资产
	
	合计
	


 注：消费负债指的是不形成家庭资产，仅仅是衣食住行等消费行为所欠债务的本金。投资负债是为了增加投资本金而欠债的本金。自用负债是形成自用资产所欠债务的本金。
表五、家庭收入支出简表
	收入
	金额（元）
	占总收入比
	支出
	
	金额（元）
	占总支出比

	收入
	工作收入
	
	
	
	生活支出
	
	

	
	理财收入
	
	
	
	理财支出
	
	

	
	其他收入
	
	
	
	其中：实物支出
	
	

	
	
	
	
	
	其中：储备支出
	
	

	
	
	
	
	
	其中：偿债支出
	
	

	
	
	
	
	
	其中：保费支出
	
	

	收入合计
	
	
	支出合计
	
	

	 年收支结余
	



风险承受能力采集表

客户姓名：            
理财顾问：            

联系电话：            
填表时间：            

一、您的年龄： 

□ 60岁以上             1分

□ 51-60岁              2分

□ 41-50岁              3分

□ 30-40岁              4分

□ 30岁以下             5分

二、您平均每月支出约占固定收入的：

□ 100％以上             1分

□ 71％-100％            2分

□ 51％-70％             3分  

□ 31％-50％             4分

□ 0-30％                5分

三、您需要供养人口的平均数目：

□ 4人以上              1分  

□ 3人                  2分

□ 2人                  3分

□ 1人                  4分

□ 0人                  5分

四、您的投资中哪一品种所占的比重最大?

□ 银行存款             1分

□ 保险                 2分

□ 房产                 3分

□ 债券                 4分

□ 股票／基金           5分

五、在选择投资对象时，您更倾向于下列哪类投资品种：
□ 平均投资收益率为3％，最好的情况是8％，最坏的情况为0．98％     2分

□ 平均投资收益率为5．6％，最好的情况是15％，最坏的情况是-3％    4分

□ 平均投资收益率为9％，最好的情况是25％，最坏的情况是-12．1％   6分
□ 平均投资收益率为11.7％，最好情况是33.6％，最坏情况是-20％     8分

□ 平均投资收益率为20％，最好情况是50％，最坏情况是-33.5％      10分

六、您对投资价值波动的感觉是：

□ 对任何波动都感到难以承受    1分

□ 能够接受轻微波动，关心资产保值多于增值                       2分

□ 能够理解并接受“高收益就意味着要承受投资波动”               3分

□ 尽管会担心投资价值的剧烈波动，但能够接受投资亏损             4分

□ 潜意识中追求高增长，同时能够坦然接受投资亏损                 5分

七、假如股市大市下跌25％，您持有的某种股票也同样下跌25％，您会怎样处理这项投资?

□ 全部卖掉，断腕止损          1分

□ 卖出大半，保存实力          2分

□ 卖出小半，再观态势          3分

□ 按兵不动，等待反转          4分

□ 追加投资，摊平成本          5分

八、在您看表演时，舞台上的催眠师征求自愿者上台合作，您会上去吗?
□ 免谈                     1分
□ 我不可能加以考虑         2分  

□ 如果有人鼓励，我会试试   3分

□ 我可能会做               4分

□ 我绝对会做               5分

教育规划信息采集表

教育作为一种人力资本投资，可分为自我人力资本投资（自我再教育规划）和子女人力指标投资（子女教育规划）。
客户姓名：            
理财顾问：            

联系电话：            
填表时间：            
此表为单一理财规划之教育规划信息采集表，专供理财师为您制定教育规划提供依据。请您认真填写。
表一、基本信息

（一）客户本人信息
	姓名和昵称
	中文名★
	
	英文名★
	
	客户昵称★
	

	性别和年龄
	性别★
	
	出生日期★
	
	年    龄★
	

	工作性质
	职    业
	
	职    务
	
	学    历
	

	联系方式
	电    话
	
	手    机
	
	E－mail 
	

	
	通信地址
	
	邮    编
	

	其他信息
	国    家
	
	城    市
	
	爱    好
	

	备注
	带“★”号项为必填项


（二）教育规划家庭成员信息
	关系★
	姓名★
	性别
	出生日期★
	年龄★
	职业★
	学历★
	就读阶段★
	就读年级★
	就读学校/毕业学校

	本人
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


表二、家庭财务信息

  （一）资产负债简表                                                            年    月     日
	资产项
	金额（市值）
	负债项
	金额

	生息资产项合计
	
	消费负债
	

	金融性资产
	
	投资负债
	

	企业股权
	
	自用负债
	

	实物型投资资产
	
	
	

	自用资产
	
	
	

	总资产
	
	总负债
	

	
	
	净资产
	


  （二）收入支出简表                                         年    月   日至       年    月   日
	年收入税后）
	 本人
	配偶
	年支出
	金额

	年工作收入
	
	
	年生活支出
	

	年理财收入
	
	年理财支出
	

	年其它收入
	
	投资实物支出
	

	
	
	定期定额投资支出
	

	
	
	    年还贷本息
	

	
	
	    年保费支出
	

	
	
	    年其他理财支出
	

	
	
	年其他支出
	

	总收入
	
	总支出
	

	
	 
	年收支结余
	 


表三、教育规划目标采集

（一）自我再教育规划信息
	关系
	姓名
	年龄
	教育目标
	开始年份
	学制（年）
	年教育费现值（元）

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


（二）子女教育规划信息                        孩子的姓名：           孩子现在的年龄：         
	教育阶段
	是否为该阶
段做规划
	就读年数
	开始年龄（岁）
	距现在年数
	每年教育费现值
	每年生活费现值

	幼儿教育
	□是  □否
	
	
	
	
	

	小学教育
	□是  □否
	
	
	
	
	

	初中教育
	□是  □否
	
	
	
	
	

	高中教育
	□是  □否
	
	
	
	
	

	大学教育
	□是  □否
	
	
	
	
	

	继续深造
	□是  □否
	
	
	
	
	


（三）子女教育规划信息                       孩子的姓名：           孩子现在的年龄：         
	教育阶段
	是否为该阶
段做规划
	就读年数
	开始年龄（岁）
	距现在年数
	每年教育费现值
	每年生活费现值

	幼儿教育
	□是  □否
	
	
	
	
	

	小学教育
	□是  □否
	
	
	
	
	

	初中教育
	□是  □否
	
	
	
	
	

	高中教育
	□是  □否
	
	
	
	
	

	大学教育
	□是  □否
	
	
	
	
	

	继续深造
	□是  □否
	
	
	
	
	


此表为多个子女教育规划信息采集表，如果您只为一个子女做教育规划，此表不用填。

表四、已购买理财产品信息

	产品名称
	现  值
	产品期限
	发行机构
	产品风险类型
	产品种类
	备注

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


表五
一、您的年龄： 

○ 60岁以上        1分

○ 51-60岁         2分

○ 41-50岁         3分

○ 30-40岁         4分

○ 30岁以下        5分

二、您平均每月支出约占固定收入的：

○ 100％以上       1分
○ 71％-100％      2分

○ 51％-70％       3分

○ 31％-50％       4分

○ 0-30％          5分

三、您需要供养人口的平均数目：

○ 4人以上        1分  

○ 3人            2分

○ 2人            3分

○ 1人            4分

○ 0人            5分

四、您的投资中哪一品种所占的比重最大?

○ 银行存款       1分

○ 保险           2分

○ 房产           3分

○ 债券           4分

○ 股票／基金     5分
五、假如股市大市下跌25％，您持有的某种股票也同样下跌25％，您会怎样处理这项投资?

○ 全部卖掉，断腕止损     1分

○ 卖出大半，保存实力     2分

○ 卖出小半，再观态势     3分

○ 按兵不动，等待反转     4分

○ 追加投资，摊平成本     5分

六、在您看表演时，舞台上的催眠师征求自愿者上台合作，您会上去吗?
○ 免谈                   1分

○ 我不可能加以考虑       2分

○ 如果有人鼓励，我会试试 3分

○ 我可能会做             4分

○ 我绝对会做             5分

七、您对投资价值波动的感觉是：

○对任何波动都感到难以承受               1分

○ 能够接受轻微波动，关心资产保值多于增值2分

○ 能够理解并接受“高收益就意味着要承受投资波动”    3分

○ 尽管会担心投资价值的剧烈波动，但能够接受投资亏损  4分

○ 潜意识中追求高增长，同时能够坦然接受投资亏损      5分
八、在选择投资对象时，您更倾向于哪类投资品种：

○ 平均投资收益率为3％，最好的情况是8％，最坏的情况为0．98％   2分

○ 平均投资收益率为5．6％，最好的情况是15％，最坏的情况是-3％    4分

○ 平均投资收益率为9％，最好的情况是25％，最坏的情况是-12．1％  6分
○ 平均投资收益率为11.7％，最好情况是33.6％，最坏情况是-20％     8分

○ 平均投资收益率为20％，最好情况是50％，最坏情况是-33.5％     10分

退休规划信息采集表

退休规划是为了保证您将来拥有尊严、自主、高品质的退休生活，而从现在起就开始积极实施的财务方案。退休规划不但可以满足退休后漫长的生活支出，保证自己的生活品质，抵御通货膨胀带来的影响，而且可以显著的提高个人的财富净值。
客户姓名：            
理财顾问：            

联系电话：            
填表时间：            
此表为单一理财规划之退休规划信息采集表，专供理财师为您制定退休规划提供依据。请您认真如实地填写：

表一、基本信息采集
（一）客户本人信息
	姓名和昵称
	中文名★
	
	英文名★
	
	客户昵称★
	

	性别和年龄
	性别★
	
	出生日期★
	
	年    龄★
	

	工作性质
	职    业
	
	职    务
	
	学    历
	

	联系方式
	电    话
	
	手    机
	
	E－mail
	

	
	通信地址
	
	邮    编
	

	其他信息
	国    家
	
	城    市
	
	爱    好
	

	备注
	带“★”号项为必填项


（二）家庭成员信息
	关系
	姓名
	职业★
	学历★
	出生日期★
	现在年龄★
	预计退休年龄★
	至少需保障的退休后生活年数★

	本人
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


表二、家庭财务信息

   （一）资产负债简表                                                            年    月     日
	资产项
	金额（市值）
	负债项
	金额

	生息资产
	
	消费负债
	

	金融性资产
	
	投资负债
	

	企业股权
	
	自用负债
	

	实物型投资资产
	
	
	

	自用资产
	
	
	

	总资产
	
	总负债
	

	
	
	净资产
	


（二）收入支出简表                                           年    月   日至       年    月   日
	年收入税后）
	 本人
	配偶
	年支出
	金额


	年工作收入
	
	
	年生活支出
	

	年理财收入
	
	年理财支出
	

	年其它收入
	
	投资实物支出
	

	
	
	定期定额投资支出
	

	
	
	    年还贷本息
	

	
	
	    年保费支出
	

	
	
	    年其他理财支出
	

	
	
	年其他支出
	

	总收入
	
	总支出
	

	
	 
	年收支结余
	 


表三、退休生活目标信息
退休规划生活目标的设定有简单和详细两种方式设定，您可以选择填写简表简单方式设定，您也可以选择填写详表详细方式设定。

（一）退休规划生活目标简单设定

	您现在的生活月支出水平
	退休后的生活支出调整系数
	您希望退休后的生活支出水平相当于现值

	             元/月
	
	             元/月


（二）退休规划生活目标详细设定
	支出项目
	现在月支出额
	退休后支出调整系数
	退休后月实际支出金额现值
	支出项目
	现在月支出额
	退休后支出调整系数
	退休后月实际支出金额现值

	需要支出
	生活费用支出
	
	
	
	希望支出
	旅游、休闲、娱乐
	
	
	

	
	房屋维护费
	
	
	
	
	个人爱好费用支出
	
	
	

	
	医疗护理费
	
	
	
	
	赠与支出
	
	
	

	
	其他必备项
	
	
	
	
	其他应备项
	
	
	

	合    计
	
	
	
	合    计
	
	
	

	备    注
	
	
	
	备    注
	
	
	


表四、退休规划已备资源信息
	已备项
	待填项

	
	本人
	配偶

	社保
	社保所在城市
	
	

	
	当前的社保个人账户累计余额
	
	

	
	已缴费年数
	             年
	             年

	
	要缴费年数
	             年
	             年

	
	社保缴费工资
	          元/月
	          元/月

	
	预期的个人工资年增长率
	           %
	           %

	商业保险
	一次性领取
	领取金额
	           元
	           元

	
	
	领取年份
	           年
	           年

	
	定期年领取

（年金）
	领取金额
	           元
	           元

	
	
	领取方式
	□按年领取  □按月领取
	□按年领取  □按月领取

	
	
	领取起始时间
	           年
	           年

	
	
	领取终止时间
	           年
	           年

	企业年金
	退休后领取的企业年金
	领取金额
	           元
	           元

	
	
	领取方式
	□按年领取  □按月领取
	□按年领取  □按月领取

	
	
	领取起始时间
	           年
	           年

	
	
	领取终止时间
	           年
	           年


表五、已购买理财产品信息

	产品名称
	现  值
	产品期限
	发行机构
	产品风险类型
	产品种类
	备注

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


表六
一、您的年龄： 

○ 60岁以上        1分

○ 51-60岁         2分

○ 41-50岁         3分

○ 30-40岁         4分

○ 30岁以下        5分

二、您平均每月支出约占固定收入的：

○ 100％以上       1分
○ 71％-100％      2分

○ 51％-70％       3分

○ 31％-50％       4分

○ 0-30％          5分

三、您需要供养人口的平均数目：

○ 4人以上        1分  

○ 3人            2分

○ 2人            3分

○ 1人            4分

○ 0人            5分

四、您的投资中哪一品种所占的比重最大?

○ 银行存款       1分

○ 保险           2分

○ 房产           3分

○ 债券           4分

○ 股票／基金     5分
五、假如股市大市下跌25％，您持有的某种股票也同样下跌25％，您会怎样处理这项投资?

○ 全部卖掉，断腕止损     1分

○ 卖出大半，保存实力     2分

○ 卖出小半，再观态势     3分

○ 按兵不动，等待反转     4分

○ 追加投资，摊平成本     5分
六、在您看表演时，舞台上的催眠师征求自愿者上台合作，您会上去吗?

○ 免谈                   1分

○ 我不可能加以考虑       2分

○ 如果有人鼓励，我会试试 3分

○ 我可能会做             4分

○ 我绝对会做             5分

七、您对投资价值波动的感觉是：

○对任何波动都感到难以承受               1分

○ 能够接受轻微波动，关心资产保值多于增值2分

○ 能够理解并接受“高收益就意味着要承受投资波动”    3分

○ 尽管会担心投资价值的剧烈波动，但能够接受投资亏损  4分

○ 潜意识中追求高增长，同时能够坦然接受投资亏损      5分
八、在选择投资对象时，您更倾向于哪类投资品种：

○ 平均投资收益率为3％，最好的情况是8％，最坏的情况为0．98％   2分

○ 平均投资收益率为5．6％，最好的情况是15％，最坏的情况是-3％    4分

○ 平均投资收益率为9％，最好的情况是25％，最坏的情况是-12．1％  6分
○ 平均投资收益率为11.7％，最好情况是33.6％，最坏情况是-20％     8分

○ 平均投资收益率为20％，最好情况是50％，最坏情况是-33.5％     10分

房产规划信息采集表

房产规划将保证您将来有一个舒适安逸的生活环境，为您的幸福生活提供最基本的保障
客户姓名：            
理财顾问：            

联系电话：            
填表时间：            
房产规划信息采集表
此表为单一理财规划之房产规划信息采集表，专供理财师为您制定房产规划提供依据。
表一、家庭财务信息

（一）资产负债简表                                                            年    月     日
	资产项
	金额（市值）
	负债项
	金额

	生息资产
	
	消费负债
	

	金融性资产
	
	投资负债
	

	企业股权
	
	自用负债
	

	实物型投资资产
	
	
	

	自用资产
	
	
	

	总资产
	
	总负债
	

	
	
	净资产
	


（二）收入支出简表                                           年    月   日至       年    月   日
	年收入税后）
	 本人
	配偶
	年支出
	金额

	年工作收入
	
	
	年生活支出
	

	年理财收入
	
	年理财支出
	

	年其它收入
	
	投资实物支出
	

	
	
	定期定额投资支出
	

	
	
	    年还贷本息
	

	
	
	    年保费支出
	

	
	
	    年其他理财支出
	

	
	
	年其他支出
	

	总收入
	
	总支出
	

	
	 
	年收支结余
	 


表二、购房目标信息采集表
	
	待填项
	备注

	购房年份
	
	是否换房
	□否      □是，现值        
	

	购置房产的类型
	□普通住宅       □非普通住宅      □非住宅      □其他               
	

	购置房产的目标
	面积               m2         单价               元/m2  
	


表三、购房相关款项信息采集表
	
	待填项
	备注

	购房时支付费用项
	入住装修费
	其他入住费
	税费手续费
	

	金            额（或费率）
	□金额               元
□占购房款的比例     ％
	□金额               元
□占购房款的比例     ％
	□金额               元
□占购房款的比例     ％
	金额或费率选填


表四、已购买理财产品信息

	产品名称
	现  值
	产品期限
	发行机构
	产品风险类型
	产品种类
	备注

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


表五
一、您的年龄： 

○ 60岁以上        1分

○ 51-60岁         2分

○ 41-50岁         3分

○ 30-40岁         4分

○ 30岁以下        5分

二、您平均每月支出约占固定收入的：

○ 100％以上       1分
○ 71％-100％      2分

○ 51％-70％       3分

○ 31％-50％       4分

○ 0-30％          5分

三、您需要供养人口的平均数目：

○ 4人以上        1分  

○ 3人            2分

○ 2人            3分

○ 1人            4分

○ 0人            5分

四、您的投资中哪一品种所占的比重最大?

○ 银行存款       1分

○ 保险           2分

○ 房产           3分

○ 债券           4分

○ 股票／基金     5分
五、假如股市大市下跌25％，您持有的某种股票也同样下跌25％，您会怎样处理这项投资?

○ 全部卖掉，断腕止损     1分

○ 卖出大半，保存实力     2分

○ 卖出小半，再观态势     3分

○ 按兵不动，等待反转     4分
○ 追加投资，摊平成本     5分

六、在您看表演时，舞台上的催眠师征求自愿者上台合作，您会上去吗?

○ 免谈                   1分

○ 我不可能加以考虑       2分

○ 如果有人鼓励，我会试试 3分

○ 我可能会做             4分

○ 我绝对会做             5分

七、您对投资价值波动的感觉是：

○对任何波动都感到难以承受               1分

○ 能够接受轻微波动，关心资产保值多于增值2分

○ 能够理解并接受“高收益就意味着要承受投资波动”    3分

○ 尽管会担心投资价值的剧烈波动，但能够接受投资亏损  4分

○ 潜意识中追求高增长，同时能够坦然接受投资亏损      5分
八、在选择投资对象时，您更倾向于哪类投资品种：

○ 平均投资收益率为3％，最好的情况是8％，最坏的情况为0．98％   2分

○ 平均投资收益率为5．6％，最好的情况是15％，最坏的情况是-3％    4分

○ 平均投资收益率为9％，最好的情况是25％，最坏的情况是-12．1％  6分
○ 平均投资收益率为11.7％，最好情况是33.6％，最坏情况是-20％     8分

○ 平均投资收益率为20％，最好情况是50％，最坏情况是-33.5％     10分

融资规划信息采集表
客户姓名：            
理财顾问：            

联系电话：            
填表时间：            
融资规划信息采集表
此表为单一理财规划之融资规划信息采集表，专供理财师为您进行融资规划提供依据。
表  融资规划信息采集表

	贷款用途
	贷款起始日
	贷款年限
	贷款金额
	贷款年利率
	年还款次数
	还款方式

	
	
	
	
	
	
	□等额还款

□按月递减还款

	
	
	
	
	
	
	□等额还款

□按月递减还款

	
	
	
	
	
	
	□等额还款

□按月递减还款

	
	
	
	
	
	
	□等额还款

□按月递减还款

	
	
	
	
	
	
	□等额还款

□按月递减还款



保险规划信息采集表
在人的一生中，常常会遇到一些意想不到的风险，保险规划将从您的家庭的实际情况出发，通过分析您个人的家庭的经济状况，个人保险需求来回答是否需要购买保险，以及需要购买多少保险的问题，并且制定相应的保险计划。
客户姓名：            

客户编号：            
理财顾问：            

时    间：            
此表为单一规划之保险规划信息采集表，表一至表五为寿险需求分析表，供理财师为您制定保险规划提供依据，请您认真填写。
表一、客户基本信息采集
（一）客户基本信息
	姓名和昵称
	中文名★
	
	英文名★
	
	客户昵称★
	

	性别和年龄
	性别★
	
	出生日期★
	
	年    龄★
	

	工作性质
	职    业
	
	职    务
	
	学    历
	

	联系方式
	电    话
	
	手    机
	
	E－mail
	

	
	通信地址
	
	邮    编
	

	其他信息
	国    家
	
	城    市
	
	爱    好
	

	备注
	带“★”号项为必填项


（二）家庭成员信息
	关系
	姓名
	职业★
	学历★
	出生日期★
	现在年龄★
	预计退休年龄★
	至少需保障的生活年数★

	本人
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


表二、家庭财务信息采集
（一）资产负债简表                                         年    月     日
	资产项
	金额（市值）
	负债项
	金额

	生息资产项
	
	消费负债
	

	金融性资产
	
	投资负债
	

	企业股权
	
	自用负债
	

	实物型投资资产
	
	
	

	自用资产项
	
	
	

	自用资产
	
	
	

	总资产
	
	总负债
	

	
	
	净资产
	


  （二）收入支出简表                         年   月   日至       年    月   日
	年收入税后）
	 本人
	配偶
	年支出
	金额

	年工作收入
	
	
	年生活支出
	

	年理财收入
	
	年理财支出
	

	年其它收入
	
	投资实物支出
	

	
	
	定期定额投资支出
	

	
	
	    年还贷本息
	

	
	
	    年保费支出
	

	
	
	    年其他理财支出
	

	
	
	年其他支出
	

	总收入
	
	总支出
	

	
	 
	年收支结余
	 


表三、保险规划目标采集

保险规划的目标设定包括人力资本风险管理（即寿险规划目标、健康险规划目标），以及实物资本风险管理（即财产险规划目标）。

（一）寿险规划目标 
	依存者信息
	待填项

	偿还债务
	消费负债
	                    元

	
	投资负债
	                    元

	
	自用负债
	                    元

	依存着的生活需要
	子女
	养育费总额
	           元
	教育费总额
	         元

	
	其他依存者
	生活预存年费
	        元/年
	保障年数
	         年

	
	
	本人
	配偶

	
	
	本人生活月支出
	        元/月
	配偶生活月支出
	      元/月

	
	父母
	月赡养支出
	        元/月
	月赡养支出
	      元/月

	
	
	父亲年龄
	           岁
	父亲年龄
	         岁

	
	
	母亲年龄
	           岁
	母亲年龄
	         岁

	
	
	紧急医疗预备金
	           元
	紧急医疗预备金
	         元

	个人费用
	最后关怀费
	                    元

	
	生活重整费
	                    元

	
	遗产税费
	                    元


注：1.如果您需要知道具体的教育费总额，您可以做教育规划获知。2. 生活重整费指的是您的配偶会因为您的意外而丧失元的收入，一般为六个月的生活支出。最后关怀费用指的是万一您出现意外，您的家人为您支付的费用。

（二）健康险规划目标
	关系
	姓名
	住院时每日津贴
	重大疾病时现金需求
	意外伤害医疗预算
	其他

	本人
	
	
	
	
	

	配偶
	
	
	
	
	

	儿女
	
	
	
	
	

	儿女
	
	
	
	
	

	本人父亲
	
	
	
	
	

	本人母亲
	
	
	
	
	

	配偶父亲
	
	
	
	
	

	配偶母亲
	
	
	
	
	


注：以上采集的保额都是扣除社保项之后的保障额度。

（三）财产险规划目标
	保险标的
	重置成本
	市值
	希望保障额度

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	第三者责任
	
	
	


注：重置成本指的是现在购买同样的实物资产需要支付的价格。第三者责任仅供已购置车险车主填写。
表四、保险规划已备资源信息采集

（一）社保
	项目
	本人
	配偶

	社保所在城市
	
	

	当前的社保个人账户累计余额
	             元
	              元

	已缴费年数
	             年
	              年

	要缴费年数
	             年
	              年

	社保缴费工资
	          元/月
	          元/月

	预期的个人工资年增长率
	           %
	           %


（二）现有保单检查表
1.现有寿险保单
	产品名称
	保险公司
	投保人
	被保险人
	受益人
	保额
	年缴保费
	趸缴

保费
	现金价值
	备注

	
	
	
	
	
	生存给付
	死亡给付
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


注：备注栏请选择填写纯保障、纯储蓄投资、保障+储蓄投资

2.现有健康险保单

	产品

名称
	保险公司
	被保险人
	投保人
	受益人
	住院时每日津贴
	重大疾病时现金需求
	意外伤害医疗预算
	年缴保费
	趸缴保费
	备注

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


注：备注栏请选择填写纯保障、纯储蓄投资、保障+储蓄投资

3.现有财产险保单
	产品名称
	 保障标的
	保险公司
	保   额
	年缴保费
	趸缴保费
	保障范围
	备   注

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	第三者责任
	
	
	
	
	
	


注：第三者责任仅供需要购置汽车险车主填写。备注栏请选择填写纯保障、纯储蓄投资、保障+储蓄投资
表五、
一、您的年龄： 

○ 60岁以上        1分

○ 51-60岁         2分

○ 41-50岁         3分

○ 30-40岁         4分

○ 30岁以下        5分

二、您平均每月支出约占固定收入的：

○ 100％以上       1分
○ 71％-100％      2分

○ 51％-70％       3分

○ 31％-50％       4分

○ 0-30％          5分

三、您需要供养人口的平均数目：

○ 4人以上        1分  

○ 3人            2分

○ 2人            3分

○ 1人            4分

○ 0人            5分

四、您的投资中哪一品种所占的比重最大?

○ 银行存款       1分

○ 保险           2分

○ 房产           3分

○ 债券           4分

○ 股票／基金     5分
五、假如股市大市下跌25％，您持有的某种股票也同样下跌25％，您会怎样处理这项投资?

○ 全部卖掉，断腕止损     1分

○ 卖出大半，保存实力     2分
○ 卖出小半，再观态势     3分
○ 按兵不动，等待反转     4分

○ 追加投资，摊平成本     5分
六、在您看表演时，舞台上的催眠师征求自愿者上台合作，您会上去吗?

○ 免谈                   1分

○ 我不可能加以考虑       2分

○ 如果有人鼓励，我会试试 3分

○ 我可能会做             4分

○ 我绝对会做             5分

七、您对投资价值波动的感觉是：

○对任何波动都感到难以承受               1分

○ 能够接受轻微波动，关心资产保值多于增值2分

○ 能够理解并接受“高收益就意味着要承受投资波动”    3分

○ 尽管会担心投资价值的剧烈波动，但能够接受投资亏损  4分

○ 潜意识中追求高增长，同时能够坦然接受投资亏损      5分
八、在选择投资对象时，您更倾向于哪类投资品种：

○ 平均投资收益率为3％，最好的情况是8％，最坏的情况为0．98％   2分

○ 平均投资收益率为5．6％，最好的情况是15％，最坏的情况是-3％    4分

○ 平均投资收益率为9％，最好的情况是25％，最坏的情况是-12．1％  6分
○ 平均投资收益率为11.7％，最好情况是33.6％，最坏情况是-20％     8分

○ 平均投资收益率为20％，最好情况是50％，最坏情况是-33.5％     10分

大额消费规划

信息采集表

客户姓名：            
客户编号：            
理财顾问：            
时    间：            
大额消费投融资规划信息采集表
此表为单一规划之大额消费规划信息采集表，供理财规划是为您量身定做大额消费规划所用，敬请认真填写。

人生中有许多大事需要大额的财务支持，包括财产购置，新婚/金婚婚庆，出国旅游等。如果您能有条理地安排好这些大事，并作出合宜的理财方案，则不仅能帮助您成功实现您的人生目标，还能减少甚至消除您的财务烦恼。
表、人生大事年表
	当事成员姓名
	大事类型
	发生年份
	预计金额（单位：元）
	消费方式

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄



注：大事类型是指结婚、换房、生子、再教育、培训、买车、换车、旅游、投资、开公司、其他等

请您补充填写一下信息

您预期的投资年收益率是     %。

投资规划信息采集表
客户姓名：            

客户编号：            
理财顾问：            

时    间：            
投资规划信息采集表
此表为单一理财规划之投资规划信息采集表，专供理财师为您制定单一投资规划提供依据。投资规划分为单一的投资规划和综合投资规划，单一规划专为你的财富增长而设，不涉及其他规划。
表一、您的家庭生命周期
	关系
	姓名
	性别
	年龄

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


表二、您的家庭生息资产的信息

	大类
	科目
	市值
	占比

	生
息
资
产
	金融性资产
	现金活期存款
	
	　

	
	
	定期存款
	
	　

	
	
	债券
	
	　

	
	
	基金
	
	　

	
	
	股票
	
	　

	
	
	社保账户
	
	　

	
	
	保单的现金价值
	
	　

	
	
	应收借款
	
	　

	
	
	预付款项
	
	　

	
	
	信托
	
	　

	
	
	权证
	
	　

	
	
	期货
	
	　

	
	
	券商理财产品
	
	　

	
	
	纸黄金
	
	　

	
	
	银行理财产品 
	
	　

	
	
	海外外币资产
	
	　

	
	
	其他
	
	　

	
	
	小计
	
	　

	
	　
	　
	
	　

	
	企业股权
	控股企业股权
	
	　

	
	
	参股企业股权
	
	　

	
	
	其他
	
	　

	
	
	小计
	
	　

	
	　
	　
	
	　

	
	实物型资产
	投资性房产
	
	　

	
	
	贵金属投资
	
	　

	
	
	存货
	
	　

	
	
	收藏品
	
	　

	
	
	珠宝首饰
	
	　

	
	
	其他
	
	　

	
	
	小计
	
	　


表三、您的收入支出的信息
	
	年份 
	

	一、收入
	金额（元）
	占总收入比
	支出
	生活支出
	金额（元）
	占总支出比

	收入
	工作收入
	
	
	
	理财支出
	
	

	
	理财收入
	
	
	
	其中：实物支出
	
	

	
	其他收入
	
	
	
	其中：储备支出
	
	

	
	
	
	
	
	其中：偿债支出
	
	

	
	
	
	
	
	其中：保费支出
	
	

	收入合计
	
	
	支出合计
	
	

	 
	　
	　
	收支结余
	


表四、您的净资产的信息
          年      月 
	一、资产
	市值
	占总资产比例
	二、负债
	金额
	占总负债比例

	生息资产
	金融性资产
	固定收益
	
	
	负  债
	消费负债
	
	

	
	
	风险收益
	
	
	
	投资负债
	
	

	
	企业股权
	
	
	
	自用负债
	
	

	
	实物型资产
	
	
	总负债
	

	
	小计
	
	
	
	

	自用资产
	
	净资产
	

	总资产
	
	合计
	


 注：消费负债指的是不形成家庭资产，仅仅是衣食住行等消费行为所欠债务的本金。投资负债是为了增加投资本金而欠债的本金。自用负债是形成自用资产所欠债务的本金。
您的一次性投资和定期定额投资信息

     一次性投资是您的净资产中可以用于投资的金额，定期定额的投资是您收入支出节余中可以投资的金额，请确定您一次性投资和定期定额投资的数额  

您可用于一次性投资的金额是：________

您可用于定期定额投资的金额是：________

税收规划信息采集表
客户姓名：            

客户编号：            
理财顾问：            

时    间：            
税收规划信息采集表
此表为单一理财规划之税收规划信息采集表，专供理财师为您进行税收规划提供依据。
我国税法规定，将家庭收入分为工资薪金所得、个体工商户的生产经营所得、对企事业单位的承包承租经营所得、劳务报酬稿酬特许权使用费财产租赁所得、财产转让所得、利息股息红利偶然所得和其他所得，分别计算应纳税额。

表  税收信息采集表
	所得项目
	所得总额
	法定扣减额
	是否外籍

	工资薪金所得
	
	
	

	生产经营所得
	
	
	

	承包承租经营所得
	
	
	

	劳务报酬稿酬特许权使用费财产租赁所得
	
	
	

	财产转让所得
	
	
	

	利息股息红利偶然所得和其他所得
	
	
	



综合理财规划

信息采集表

客户姓名：            

客户编号：            
理财顾问：            

时    间：            
家庭基本信息采集表
此表为单一理财规划之家庭基本信息采集表，专供理财师为您进行各项规划和家庭财务状况分析提供依据。家庭基本信息表分为家庭主要成员表和家庭其他成员信息采集表等。家庭主要成员表主要收集您家庭目前的主要成员信息表。敬请认真填写。

表一、客户本人信息采集表

	客户姓名
	
	理财阶段
	
	所在城市
	

	出生日期
	
	工作单位
	
	客户类型
	

	电子邮箱
	
	预计退休年龄
	
	客户来源
	

	移动电话
	
	客户编号
	
	客户状态
	

	固定电话
	
	职务
	
	详细地址
	

	省份
	
	个人主页
	
	兴趣爱好
	

	邮政编码
	
	传真
	
	性别
	

	所属行业
	
	国家地区
	
	
	

	备注
	


表二、家庭其他成员信息采集表

	关系
	姓名
	性别
	出生日期
	月收入
	最高教育
	预计退休年龄
	联系电话
	职业职务
	工作单位

	
	
	□男 □女
	
	元/月
	
	
	
	
	

	
	
	□男 □女
	
	元/月
	
	
	
	
	

	
	
	□男 □女
	
	元/月
	
	
	
	
	

	
	
	□男 □女
	
	元/月
	
	
	
	
	

	
	
	□男 □女
	
	元/月
	
	
	
	
	

	
	
	□男 □女
	
	元/月
	
	
	
	
	

	
	
	□男 □女
	
	元/月
	
	
	
	
	

	
	
	□男 □女
	
	元/月
	
	
	
	
	


注：关系一栏可填项包括配偶、子女、父母、岳父母等；最高教育可填写项包括小学、初中、高中、大学、硕士、博士等；职业职务可填项包括学生、无职业、自由职业、已退休、普通职员、职业经理人、其他等。
表三、人生大事年表

	当事成员姓名
	大事类型
	发生年份
	预计金额（单位：元）
	消费方式

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄

	
	
	
	
	□ 信贷 □ 储蓄



注：大事类型是指结婚、换房、生子、再教育、培训、买车、换车、旅游、投资、开公司、其他等

表四、现有保单体检表

	保单种类
	保单名称
	被保险人
	保险人
	受益人
	保额
	年保费
	现金价值
	缴费年限
	保单期限

	人寿保险
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	健康险
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	财产险
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


表五、您的家庭关心的财务问题

	序号
	关心的财务问题

	1
	

	2
	

	3
	

	4
	

	5
	

	6
	


家庭财务信息采集表
此表为综合理财规划之家庭财务信息采集表，专供理财师为您进行各项规划和家庭财务状况分析提供依据。
家庭财务信息表分为收入支出表和资产负债表，家庭资产负债表是反映您家庭目前财务状况的会计报表，收入支出表是反映您家庭在一般情况下实际发生的现金收入和支出的情况。

表一、收入支出信息采集表

表二、资产负债信息采集表


一、您的年龄： 

○ 60岁以上        1分

○ 51-60岁         2分

○ 41-50岁         3分

○ 30-40岁         4分

○ 30岁以下        5分

二、您平均每月支出约占固定收入的：

○ 100％以上       1分
○ 71％-100％      2分

○ 51％-70％       3分

○ 31％-50％       4分

○ 0-30％          5分

三、您需要供养人口的平均数目：

○ 4人以上        1分  

○ 3人            2分

○ 2人            3分

○ 1人            4分

○ 0人            5分

四、您的投资中哪一品种所占的比重最大?

○ 银行存款       1分

○ 保险           2分

○ 房产           3分

○ 债券           4分

○ 股票／基金     5分
五、假如股市大市下跌25％，您持有的某种股票也同样下跌25％，您会怎样处理这项投资?

○ 全部卖掉，断腕止损     1分

○ 卖出大半，保存实力     2分

○ 卖出小半，再观态势     3分

○ 按兵不动，等待反转     4分

○ 追加投资，摊平成本     5分

六、在您看表演时，舞台上的催眠师征求自愿者上台合作，您会上去吗?

○ 免谈                   1分

○ 我不可能加以考虑       2分

○ 如果有人鼓励，我会试试 3分

○ 我可能会做             4分

○ 我绝对会做             5分

七、您对投资价值波动的感觉是：

○对任何波动都感到难以承受               1分

○ 能够接受轻微波动，关心资产保值多于增值2分

○ 能够理解并接受“高收益就意味着要承受投资波动”    3分

○ 尽管会担心投资价值的剧烈波动，但能够接受投资亏损  4分

○ 潜意识中追求高增长，同时能够坦然接受投资亏损      5分
八、在选择投资对象时，您更倾向于哪类投资品种：

○ 平均投资收益率为3％，最好的情况是8％，最坏的情况为0．98％   2分

○ 平均投资收益率为5．6％，最好的情况是15％，最坏的情况是-3％    4分

○ 平均投资收益率为9％，最好的情况是25％，最坏的情况是-12．1％  6分
○ 平均投资收益率为11.7％，最好情况是33.6％，最坏情况是-20％     8分

○ 平均投资收益率为20％，最好情况是50％，最坏情况是-33.5％     10分

	家庭子女教育费用统计样表

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	单位：元
	

	学前(起止年龄   至   岁)
	小学(起止年龄   至   岁)
	初中(起止年龄   至   岁)
	高中(起止年龄   至   岁)
	大学(起止年龄   至   岁)

	项目
	标准
	金额
	比例
	项目
	标准
	金额
	比例
	项目
	标准
	金额
	比例
	项目
	标准
	金额
	比例
	项目
	标准
	金额
	比例

	生育费
	
	
	
	学校的午餐\午休
	
	
	
	食品费\伙食费
	
	
	
	住宿费\伙食费
	
	
	
	住宿费\伙食费
	
	
	

	保姆费用
	
	
	
	保姆费用(3年)
	
	
	
	交通费
	
	
	
	交通娱乐费
	
	
	
	通讯费
	
	
	

	食品
	
	
	
	食品
	
	
	
	医疗费
	
	
	
	医疗费
	
	
	
	医疗费
	
	
	

	医疗费
	
	
	
	医疗费
	
	
	
	服装
	
	
	
	服装
	
	
	
	服装
	
	
	

	服装
	
	
	
	服装
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	生活费小计
	
	
	
	生活费小计
	
	
	
	生活费小计
	
	
	
	生活费小计
	
	
	
	生活费小计
	
	
	

	幼儿园学费(3年)
	
	
	
	学费
	
	
	
	学费
	
	
	
	学费
	
	
	
	学费
	
	
	

	图书玩具
	
	
	
	文具
	
	
	
	择校费
	
	
	
	择校费
	
	
	
	图书费
	
	
	

	兴趣班(学钢琴3年)
	
	
	
	兴趣班(学钢琴  年)
	
	
	
	补习班
	
	
	
	家教( 年)
	
	
	
	培训考试费
	
	
	

	购买钢琴１台
	
	
	
	课外图书
	
	
	
	兴趣班
	
	
	
	书本文具
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	上网费
	
	
	
	课外图书
	
	
	
	上网费
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	夏令营
	
	
	
	上网费
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	夏令营
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	教育费小计
	
	
	
	教育费小计
	
	
	
	教育费小计
	
	
	
	教育费小计
	
	
	
	教育费小计
	
	
	

	总费用
	
	
	
	总费用
	
	
	
	总费用
	
	
	
	总费用
	
	
	
	总费用
	
	
	

	年均费用
	
	
	
	年均费用
	
	
	
	年均费用
	
	
	
	年均费用
	
	
	
	年均费用
	
	
	

	生活费平均
	
	
	
	生活费平均
	
	
	
	生活费平均
	
	
	
	生活费平均
	
	
	
	生活费平均
	
	
	

	教育费平均
	
	
	
	教育费平均
	
	
	
	教育费平均
	
	
	
	教育费平均
	
	
	
	教育费平均
	
	
	

	总费用:
	
	生活费:
	
	
	教育费:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	家庭子女教育费用统计样表

	
	
	单位：元
	

	学前(0-6岁)
	小学(6-11岁)
	初中(12-14岁)
	高中(15-17岁)
	大学(18-21岁)

	项目
	标准
	金额
	比例
	项目
	标准
	金额
	比例
	项目
	标准
	金额
	比例
	项目
	标准
	金额
	比例
	项目
	标准
	金额
	比例

	生育费
	10000/次
	10000 
	　
	学校的午餐\午休
	300/月
	21600 
	　
	食品费\伙食费
	500/次
	18000 
	　
	住宿费\伙食费
	2000/月
	72000 
	　
	住宿费\伙食费
	2500/月
	120000 
	　

	保姆费用
	1000/月
	72000 
	　
	保姆费用(3年)
	1000/月
	36000 
	　
	交通费
	300/月
	10800 
	　
	交通娱乐费
	600/月
	21600 
	　
	通讯费
	200/月
	9600 
	　

	食品
	2000/月
	144000 
	　
	食品
	500/月
	36000 
	　
	医疗费
	100/月
	3600 
	　
	医疗费
	100/月
	3600 
	　
	医疗费
	100/月
	4800 
	　

	医疗费
	500/月
	36000 
	　
	医疗费
	500/月
	36000 
	　
	服装
	800/月
	28800 
	　
	服装
	800/月
	28800 
	　
	服装
	800/月
	28800 
	　

	服装
	500/月
	36000 
	　
	服装
	500/月
	36000 
	　
	
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　

	生活费小计
	　
	298000 
	　
	生活费小计
	　
	165600 
	　
	生活费小计
	　
	61200 
	　
	生活费小计
	　
	126000 
	　
	生活费小计
	　
	163200 
	　

	幼儿园学费(3年)
	2000/月
	72000 
	　
	学费
	720/年
	4320 
	　
	学费
	1000/年
	3000 
	　
	学费
	1000/年
	36000 
	　
	学费
	10000/年
	40000 
	　

	图书玩具
	500/月
	36000 
	　
	文具
	100/月
	7200 
	　
	择校费
	　
	　
	　
	择校费
	　
	　
	　
	图书费
	200/月
	9600 
	　

	兴趣班(学钢琴3年)
	1500/月
	54000 
	　
	兴趣班(学钢琴3年)
	1500/月
	54000 
	　
	补习班
	4000/年
	12000 
	　
	家教(1年)
	1000/月
	36000 
	　
	培训考试费
	3000/年
	12000 
	　

	购买钢琴１台
	15000
	15000 
	　
	课外图书
	100/月
	7200 
	　
	兴趣班
	2000/月
	72000 
	　
	书本文具
	400/月
	14400 
	　
	　
	　
	　
	　

	　
	　
	
	　
	上网费
	100/月
	7200 
	　
	课外图书
	200/月
	7200 
	　
	上网费
	100/月
	3600 
	　
	　
	　
	
	　

	　
	　
	　
	　
	夏令营
	10000/次
	60000 
	　
	上网费
	100/月
	3600 
	　
	
	　
	　
	　
	
	　
	　
	　

	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	夏令营
	15000/年
	45000 
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　

	教育费小计
	　
	177000 
	　
	教育费小计
	　
	139920 
	　
	教育费小计
	　
	142800 
	　
	教育费小计
	　
	90000 
	　
	教育费小计
	　
	61600 
	　

	总费用
	　
	475000 
	　
	总费用
	　
	305520 
	　
	总费用
	　
	204000 
	　
	总费用
	　
	216000 
	　
	总费用
	　
	224800 
	　

	年均费用
	　
	79167 
	　
	年均费用
	　
	50920 
	　
	年均费用
	　
	34000 
	　
	年均费用
	　
	36000 
	　
	年均费用
	　
	37467 
	　

	生活费平均
	　
	49667 
	　
	生活费平均
	　
	27600 
	　
	生活费平均
	　
	10200 
	　
	生活费平均
	　
	21000 
	　
	生活费平均
	　
	27200 
	　

	教育费平均
	　
	29500 
	　
	教育费平均
	　
	23320 
	　
	教育费平均
	　
	23800 
	　
	教育费平均
	　
	15000 
	　
	教育费平均
	　
	10267 
	　

	总费用:
	　
	其中生活费:
	　
	　
	教育费:
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　

	1425320 
	　
	　
	814000 
	　
	　
	611320 
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　
	　


综合规划之
 房产规划信息采集表

此表为综合理财规划之房产规划信息采集表，专供理财师为您制定房产规划提供依据。
如果您需要比较租房和购房成本，请您填写租房方案信息采集表和一次性购房方案信息采集表。如果您是分期付款购买房产，请您填写分期付款购房方案信息采集表。

表一、租房方案信息采集表
	
	待填项
	备注

	租房押金
	
	

	月租金
	
	（注：含水电费、管理费等）

	预计租金的年增长率
	
	

	打算租房住的期限
	
	


表二、一次性购房方案信息采集表
	
	待填项
	备注

	购置房产的类型
	□一手新房  □二手旧房
	

	购置房产的用途
	□普通住宅  □非普通住宅 □非住宅
	

	打算几年后买房
	
	

	预期的投资年收益率
	
	

	购置房产的面积
	              m2  
	

	购置房产的单价
	              元/m2  
	

	入住装修费用
	
	

	其他入住费用
	
	


表三、分期付款购房方案信息采集表
	
	待填项
	备注

	打算几年后买房
	
	

	预期的投资年收益率
	
	

	购置房产的面积
	              m2  
	

	购置房产的单价
	              元/m2  
	

	首付比例或首付金额
	            ％或            元
	

	选择的还款方式
	□等额还款          □按月递减还款
	

	选择的贷款方式
	□银行按揭贷款
	□公积金贷款
	

	贷款比例
	            ％
	            ％
	

	贷款年限
	
	
	

	贷款年利率
	            ％
	            ％
	

	遇到贷款利率调整已还款期数
	
	
	请注明是月数，还是年数

	入住装修费用
	
	

	其他入住费用
	
	

	一次性中介服务费用
	
	

	您当前所在的城市
	
	


综合规划之
退休规划信息采集表
此表为综合理财规划之退休规划信息采集表，专供理财师为您制定退休规划提供依据。

退休规划是为了保证您将来有一个尊严、自主、高品质的退休生活，而从现在起就开始积极实施的财务方案。退休规划不但可以满足退休后漫长的生活支出，保证自己的生活品质，抵御通货膨胀带来的影响，而且可以显著的提高个人的财富净值。

请您认真如实地填写如下表格：

表一、退休后年收入支出信息采集表

	支出项目
	现在每年支出金额
	退休后年支出调整系数
	退休后收入项
	退休后每年收入金额

	必备项目
	生活费用支出
	
	
	社保（未知者可算）
	

	
	房屋维护费
	
	
	企业年金
	

	
	医疗护理费
	
	
	租金收入
	

	
	其他必备项
	
	
	存款利息
	

	应备项目
	旅游、休闲、娱乐
	
	
	投资收益
	

	
	个人爱好费用支出
	
	
	商业保险年金
	

	
	赠与支出
	
	
	其他年收入
	

	
	其他应备项
	
	
	
	

	合    计
	
	
	
	

	备    注
	
	
	
	


表二、退休规划综合信息采集表
	
	
	备注

	现在的年龄
	
	

	退休时年龄
	
	

	需保障的退休后生活年数
	
	

	领取的社保所在的城市
	
	无社保者可不填

	社保个人账户，当前的累计余额
	
	无社保者可不填

	您现在的月工资
	
	

	预期的个人工资年增长率
	
	

	预期的退休规划投资年收益率
	
	

	已为养老储蓄或投资的金额
	
	


综合规划之
投资规划信息采集表
此表格为综合理财规划之投资规划信息采集表， 为理财师为您制定综合投资规划提供依据。

投资规划分为单一的投资规划和综合投资规划，综合规划根据您先前所做的子女教育、退休规划、房产规划和大额消费规划对所有规划的投资解决方案进行综合平衡，并为你制定一个投资组合，以帮助你实现你的人生目标。

四大规划信息采集
	目标
	总金额（万元
	预期报酬率（％
	一次型投资金额（万元）
	定期定额投资金额（元）
	是否已经规划

	子女教育
	
	
	
	
	□是  □否

	养老规划
	
	
	
	
	□是  □否

	房产规划
	
	
	
	
	□是  □否

	大额投资
	
	
	
	
	□是  □否


    注意：以上规划，请您根据您的信息自动采集，如果您还没有进行相应的规划，请您自动返回进行规划。

     谢谢您填写以上信息，我将为您量身定做投资资产配置。

保险规划理财建议书模版

尊敬的XXX先生

您好！

首先感谢您前来我理财工作室，寻求专业的理财规划建议。

恭喜您现在开始全面的家庭风险管理，制订保险规划。保险规划可以确保家庭的生活品质，在风险发生前事先做好财务安排，在风险发生时得到相应的财务补偿。
本保险规划建议书的目的是：

1、确定您的保险目标；

2、分析您的寿险、健康险、财产险需求，评估您的保险已备资源，分析您的保险需求缺口；

3、制订保险理财计划，包括理财策略与实施工具。

您的保险需求分析请参见本建议书第二部分。

我们给您提供的产品方案请参见本建议书第三部分。

希望您拥有高枕无忧的高品质生活，实现财务独立、财务自由、财务尊严！
祝：健康，平安！

理财工作室    联系电话：

理财规划师： 

                                             2010 年 9月
Part 1   保险规划目标确定
    现代社会风险无处不在。保险规划可以确保家庭的生活品质，在风险发生前事先做好财务安排，在风险发生时得到相应的财务补偿，将意外事件带来的损失降到最低限度，从而达到规避风险，保障生活品质的目的，帮您解除后顾之忧。

一般而言，保险规划的主要目标是：

1. 通过寿险规划，让您的家人免受债务冲击，保障依存者的生活品质，让自己得到体面的最后关怀。

2. 通过健康险规划，保障足够的健康险医疗准备金。

3. 通过财产险规划，确保实物资产受损时得到必要补偿并进行责任风险转移。

保险规划的思路是，根据您家庭的具体情况与财务资源，评估您的保险规划目标的可行性，并为您制订合宜的理财规划与实施方案。

根据您提供的资料，您家庭的基本情况如下：

一、保险规划家庭成员信息
	关系
	姓名
	职业
	学历
	出生日.期
	现在年龄
	至少需保障的退休后生活年数

	
	
	
	
	
	
	


二、家庭财务资源

家庭财务资源主要由家庭收入支出表与资产负债表来体现。您家庭的总资产是666,100元，总负债1,500元，净资产是664,600元。您家庭的资产负债表如下：
（一）资产负债简表（单位：元）                                                                                2007 年 08 月 31 日
	资产项
	金额（市值）
	负债项
	金额

	生息资产项
	
	消费负债
	1,500

	金融性资产
	416,100
	投资负债
	0

	企业股权
	0
	自用负债
	0

	实物型投资资产
	0
	
	

	自用资产
	250,000
	
	

	总资产
	666,100
	总负债
	1,500

	
	
	净资产
	664,600


您家庭的年收入是213,961元，年支出是70,500元，年收支结余是143,461元，平均月收入为17,830元。您家庭的收入支出情况如下表所示：

（二）收入支出简表 （单位：元）                                   2006 年 9 月至 2007 年 8 月
	收入项（税后）
	本人
	配偶
	支出项
	金额

	工作年收入
	198,000
	0
	生活支出
	67,400

	理财年收入
	15,961 
	理财支出
	3,100

	其它年收入
	0
	年投资实物支出
	0

	
	
	按揭还款本息
	2,000

	
	
	保险保费
	1,100

	
	
	定期定额投资
	0

	
	
	其他投资
	0

	
	
	其它支出
	0

	总收入
	213,961
	总支出
	70,500

	
	 
	现金结余
	143,461 


三、客户已有保单检查

您已经拥有的保险如下表所示：

1.现有寿险（单位：元）
	产品名称
	保险公司
	被保险人
	投保人
	受益人
	保额
	年缴保费
	趸缴保费
	现金价值
	备注

	
	
	
	
	
	生存给付
	死亡给付
	
	
	
	

	
	中国人寿广州
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


2.现有健康险（单位：元）
	产品名称
	保险公司
	被保险人
	投保人
	受益人
	住院时每日津贴
	重大疾病时现金补偿
	意外伤害医疗补贴
	其他
	备注

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


3.现有财产险（单位：元）
	保障标的
	保险公司
	保额
	年缴保费
	趸缴保费
	保障范围
	备   注

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


Part 2   保险需求分析

保险需求分析是指对人生中的风险，根据您的个人状况，定量分析财务保障的需求额度，回答“我需要购买保险吗？”、“我还需要购买多少保险”的问题。为此，我们分别分析了寿险需求、健康险需求、财产险需求，您的养老需求分析在退休规划中做出安排。

一、寿险需求分析
您的寿险需求计算如下表：
	项目
	金额（单位：元）

	
	本人
	配偶

	应备资源
	债务清偿
	消费负债
	1,500
	1,500

	
	
	投资负债
	0
	0

	
	
	自用负债
	0
	0

	
	依存者需求
	子女教育费总需求现值
	327,336
	327,336

	
	
	家庭总支出现值（除子女教育、父母赡养之外的支出）
	1,374,052
	862,4,30

	
	
	父母赡养总支出现值
	148,366
	0

	
	个人费用
	生活重整费
	15,000
	30,000

	
	
	遗产税金
	0
	0

	
	
	最后关怀费
	30,000
	30,000

	
	合计
	1,896,254
	1,191,266

	已备资源
	配偶未来工作收入现值
	766,910
	335,740

	
	生息资产
	466,500
	466,500

	
	社保缴费现值
	
	

	
	寿险保额
	300,000
	0

	
	社保补偿
	16,000
	13,500

	
	合计
	1,549,410
	815,740

	寿险需求缺口
	346,844
	375,526


从上述的寿险需求分析情况看，您的寿险总需求为1,896,254元，您的寿险已备资源是1,549,410元，因此，您的寿险需求缺口为346,844元。您配偶的寿险总需求为1,191,266元，您配偶的寿险已备资源是815,740元，因此，您配偶的寿险需求缺口为375,526元。

二、健康险需求分析

您的健康险需求可由下表计算而得：
（单位：元）
	被保险人
	住院时每日津贴
	重大疾病时现金需求
	意外伤害医疗预算

	
	目标
	已备资源
	缺口
	目标
	已备资源
	缺口
	目标
	已备资源
	缺口

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


三、财产险需求分析

您的财产险需求见下表：

（单位：元）
	保障标的
	重置成本
	市值
	保障范围

	
	
	
	希望保额
	现有保额
	缺口

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


Part 3    保险产品推荐
一、寿险产品推荐
根据您的基本情况和前述寿险需求分析结果，我们建议您购买如下的寿险产品：

	被保险人
	购买保险险种
	保  额（元）
	年缴保费（元）
	趸缴保费（元）
	备     注

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


我们相信，这个保险产品能满足您的寿险需求，为您家庭的未来生活奠定安全、稳定的基础，保障您子女的教育计划与您太太的生活。
二、健康险产品推荐

根据前述健康险需求分析结果，我们建议您购买如下的健康险产品；

	被保险人
	购买保险险种
	保  额（元）
	年缴保费（元）
	趸缴保费（元）
	备     注

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


我们相信，这个保险产品能满足您的健康险需求，在您生病住院时给您提供足够的资金，防范疾病给您家庭生活带来财务压力。
三、家庭财产险产品推荐

根据前述财产险需求分析结果，我们建议您购买如下的健康险产品：

	保障标的
	购买保险险种
	保  额（元）
	年缴保费（元）
	趸缴保费（元）
	备     注

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


我们相信，这份财产险保单能满足您家庭的财产险需求，保障您家庭生活品质不会因家庭实物资产受损而下降。

Part 4  保险规划平衡检测
您目前每年收支结余约143,500元。按照我们制订的保险产品方案，您原有年保费支出为1,100元，占年收入的0.5％。您新增保费的年支出为10,100元，占您收入结余的7.04%。原有和现有保单的合计年保费支出为11,200元，占您总收入的5.23%。

	
	金额（元）
	占收支结余的比例
	占收入的比例

	年收支结余
	143,500
	―
	―

	年收入额
	213,961
	―
	―

	原有年保费支出
	1,100
	―
	0.5%

	新增年保费支出
	10,100
	7.04%
	―

	合计年保费支出
	11,200
	―
	5.23%


Part 5   规划总结
一 、 规划小结

在本规划书中，我们根据您的财务状况，制订了保险规划。我们认为，本建议书符合你现在的经济情况以及未来的预期发展和需要，在您执行了这项规划以后，在相关假设偏差不大的情况下，您家庭的财务目标能顺利实现，免受各种财务风险的影响。

二、 风险提示

请注意，当出现如下情况时可能影响你的目标实现，或需要你配合调整综合理财方案。

1、假设的条件在现实生活中发生变化。如国家公布的通货膨胀率与实际生活地区情况的不同。

2、未来的投资收益率为预测数据，可能高于或低于实际收益，甚至会因风险的原因而完全背离。

三、免责声明

本建议书所涉及的假设、预测、图表、理论或者提示均是理财参考，具体投资理财决策完全由您决定，我们并不保证任何理财产品的收益率。

本建议书中的信息均来源于您提供给我们的信息，我们对这些信息的准确性及完整性不承担任何责任。
我们可能因代理本建议书中提到的理财产品而获得佣金，请注意其中可能存在的利益冲突。
Part 6   客户意见
1、您认为定期检测的最佳时间为：      

□季度         □半年        □一年

2、您认为以下哪些数据发生剧烈变化时，您需要我们的服务：

□经济增长率    □市场利率   □通货膨胀率    □投资回报率
3、下面的因素与您的理财规划息息相关，当情况发生变化时您需要与我们取得联系。您属于那种情况？
□家庭人口增加或减少   □财务目标发生变化

□个人有重大经济决策，有可能导致财务规划执行中途改变

□需要其他理财规划

4、您认为本建议书哪些部分内容符合您的要求，请将优点写出来：
⑴

⑵

⑶

5、您认为本建议书哪些部分存在不足，请将建议写出来：
⑴

⑵

6、您认为您会马上执行什么规划？

□子女教育规划        □ 房产规划              □大额消费规划

□退休养老规划        □保险规划               □投资规划   
  7、如果本建议书有价值，您会向您的朋友推荐我们工作室吗？

○  是    ○  否
8、您会向哪些朋友推荐我们工作室？ 

	姓名
	职务
	电话
	备注

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


房产理财规划书
Part 1 房产规划目标与需求分析

根据我国目前和将来的经济发展和金融市场发展情况，结合您的具体情况，我们在本房产规划中假设以下条件成立：

1、假设投资回报率为6%。为房产首付准备的资金属于短期资金，投资回报不高，我们假设为6%这个较低水平。

2、房产按揭贷款利率为6.28%，假设5年以上贷款利率保持在7.38%，而房产按揭贷款利率在此基础上打八五折。

3、假设房价年增长率为10％。尽管近年长沙市房价呈快速增长趋势，但局限于长沙市的人口与经济规模，房价不可能长期快速增长，研究表明，我国内地省会城市房价长期增长率为10%左右。

XXX先生，您希望能够在明年改善居住环境， 以2500元/平方米的单价（购买时的实际价格）购买一套约160平方米的住房，购买该套房屋需要到时候支付价款40万元。按照6%的投资回报率折现，这套房产价值的现值为363636元，相关数据如下表所示：
	几年后购房
	房产单价
	住房面积
	购房总价
	房产现值

	1
	2500
	160
	400000
	363636


Part 2   购置房产的理财策略
（一）、购房策略

购买房产策略可采用一次性付款和按揭贷款两种方式。而按揭贷款又可以选择不同的还款年限与不同的还本付息方式。

如果您选择一次性购买房产，则您需要现在准备363636元，这笔钱投入我们在后面给出的产品组合中，明年就能有40万元一次性付清房款。这种策略的好处是不用负担贷款利息，但购房时财务压力较大；如果打算一次性准备，则现在需要划出一大笔资金来作为房款的储备。

如果您选择按揭贷款，则贷款来源可以是银行，也可以是公积金贷款。然而，由于您明年购买的房子是您家庭的第二套房产，不能获得公积金贷款，所以以下我们只考虑银行按揭贷款。银行按揭贷款可以选择不同的贷款年限与还款方式。为了给您提供足够的选择，我们将不同首付比例、不同贷款年限、不同还款方式的组合做成下表：

	首付比例
	贷款年限
	等额还款
	按月递减还款

	
	
	利息总和
	本利和
	月还款额
	利息总和
	本利和
	最大单月还款额

	30%
	10年
	97,771
	377,771
	3,148
	88,653
	36,653
	3,799


由于您明年就要购买房产，所以现在您就进行一次性投资，为房产的首付作储备。这样，在不同首付比率的情况下，您需要进行不同金额的一次性投资：

	首付比例
	首付金额
	一次性投资金额

	30%
	10年
	96492


根据上表与您家庭的财务状况，我们建议您选择首付30%，15年的贷款期限，以及等额本息还款方法。因为您家庭目前在教育方面的负担较重，尽管等额本息在15年的时间内要多支付约2万元的利息，但在贷款期限的前半部分负担比等额本金还款方法轻，能让您将更多的资源放在子女教育方面。

风险提示：房贷利率可能变动，可能影响您每年的实际供款额，请您关注。当情况发生变化时，请联系我们。

（二）、现有房产安排

林先生，您在2008年购买新房产之后，现有房产可以用于出租，在享受房产增值的同时，获取一定的租金收入。根据目前长沙市的行情，您目前的房产出租后可以为您家庭提供9,600元/年的收入。
Part 3  房产规划产品组合
林先生，无论您是选择购买房产时一次性付款，还是选择按揭贷款，您都需要从现在开始做准备，将一次性付清的房款或按揭贷款的首付现在一次性准备，从您现有的金融资产中划拨出来，投入一个投资产品组合中，到时就能有足够的资金应对支出。

由于您明年就需要支出，我们建议您将现在准备的资金都投入如下表的组合：
	产品类型
	一次性付清房款的准备资金
	按揭贷款的首付准备资金
	具体产品推荐

	
	具体产品
	占产品比
	投资金额
	具体产品
	占产品比
	投资金额
	

	
	
	
	
	
	
	
	


Part 4    规划总结
一 、 规划小结

在本规划书中，我们根据您的财务状况，做出了房产规划。我们认为，本方案符合你现在的经济情况以及未来的预期发展和需要，在您执行了这项规划以后，在金融假设偏差不大的情况下，您购买房产既能满足您提高生活品质的需求，又不会对您的财务健康产生太大的压力。
二、 风险提示

请注意，当出现如下情况时可能影响你的目标实现，或需要你配合调整综合理财方案：
1、假设的条件在现实生活中发生变化。如房产价格上涨率或银行按揭贷款利率发生变化，影响购房总价或每月供款额。

2、未来的投资收益率为预测数据，可能高于或低于实际收益，甚至会因风险的原因而完全背离。

三、免责声明

本建议书所涉及的假设、预测、图表、理论或者提示均是理财参考，具体投资理财决策完全由您决定，我们并不保证任何理财产品的收益率。

本建议书中的信息均来源于您提供给我们的信息，我们对这些信息的准确性及完整性不承担任何责任。
我们可能因代理本建议书中提到的理财产品而获得佣金，请注意其中可能存在的利益冲突。
教育理财规划书模版

致客户函

尊敬的XXX先生

您好！

首先感谢您前来我理财工作室，寻求专业的理财规划建议。

祝贺您从现在开始提早做教育规划。教育投资作为一种人力资本投资，分为学历教育投资和职业教育投资。将会提高收入和社会竞争力。教育规划具有时间刚性、费用刚性等特征，您现在提早为教育做规划是明智的选择。
本教育规划建议书的目的是：

1、确定您的教育规划目标，特别考虑教育费用增长对教育费用的影响；

2、分析您的教育费用需求；

3、为您制订理财计划，包括理财策略与产品方案。

您家庭的教育目标是：

	姓名
	教育项目
	距现在年数
	教育年限
	年教育费用（元）
	年生活费用（元）
	养育费用合计（元）

	林湘君
	EMBA
	3
	2
	50,000
	-
	50,000


您家庭的教育规划的财务需求详见本建议书第二部分。 

我们为您提供的理财策略是：

	
	一次性投资金额（元）
	每月定期定额投资金额（元）

	方案一
	96,508
	26,002

	方案二
	159,997
	18,201


注：计算以上数值时，假设了投资年收益率为9％。
我们给您提供的产品方案请参考本建议书第五部分。

希望您能拥有一个高品质的生活，实现财务独立、财务自由、财务尊严！
祝：健康，平安！

                 理财工作室    联系电话：

   理财规划师：       2010 年 9月
Part 1    教育规划目标确定
教育规划具有时间刚性、费用刚性等特点，一般而言，教育费用增长率普遍高于通胀率，教育规划能够事先做出相应财务安排，确保您的教育目标得以实施。

教育规划的基本思路是，根据您家庭的具体情况与财务资源，评估您的教育目标实现的可行性，并为您制订相应的理财策略和产品方案。

根据您提供的资料，您家庭的基本情况如下：

一、教育规划家庭成员信息

	关系
	姓名
	职业
	学历
	出生日期
	现在年龄

	本人
	林湘君
	管理
	本科
	1967.04.11
	40


二、家庭财务资源

家庭财务资源主要由家庭收入支出表与资产负债表来体现。您家庭的总资产是666,100元，总负债1,500元，净资产是664,600元。您家庭的资产负债简表如下：

资产负债简表 （单位：元）                                                                                   
	资产项
	金额（市值）
	负债项
	金额

	生息资产项
	416,100
	消费负债
	1,500

	金融性资产
	416,100
	投资负债
	0

	企业股权
	0
	自用负债
	0

	实物型投资资产
	0
	
	

	自用资产
	250,000
	
	

	总资产
	666,100
	总负债
	1,500

	
	
	净资产
	664,600


您家庭的年收入是213,961元，年支出是70,500元，年收支结余是143,461元，平均月收入为17,830元。您家庭的收入支出简表如下：
收入支出简表 （单位：元）                        
	收入项（税后）
	本人
	配偶
	支出项
	金额

	工作年收入
	0
	0
	生活支出
	67,400

	理财年收入
	0 
	理财支出
	3,100

	其它年收入
	0
	年投资实物支出
	0

	
	
	按揭还款本息
	2,000

	
	
	保险保费
	1,100

	
	
	     定期定额投资
	0

	
	
	     其它投资
	0

	
	
	其它支出
	

	总收入
	213,961
	总支出
	70,500

	
	 
	现金结余
	143,461 


三、教育规划目标（单位：元）

	姓名
	教育项目
	距现在年数
	就读年数
	年教育费用 
	年生活费用 
	年养育费用合计

	林湘君
	EMBA
	3
	2
	50,000
	-
	50,000


注：本表中所有的金额都按2006年购买力计算。（金额单位：元）
在目前教育费用年年上涨的背景下，实现这两个设想将花费不菲。尽管您家庭收入较丰厚，但由于各项计划的开支比较多，为保证您家庭的教育经费不被挤占，保证能接受高品质的教育，我们建议您从现在开始，为将来的教育费用建立专门的资金账户。

祝贺您从现在开始提早做教育规划。教育规划具有时间刚性、费用刚性等特征，您现在提早为教育做规划是明智的选择。
您的风险承受能力属于稳健偏进取性。您专注于投资的长期增值。常常会为提高投资收益而采取一些行动，并愿意为此承受较大的风险。在个性上，您很有信心，知道自己要什么并甘于冒风险去追求，但是通常也不会忘记给自己留条后路。
Part 2  教育需求分析
我们在进行教育规划前必须对未来的经济环境有所设定。在本建议书中，我们采用了以下假设条件：

1、年通货膨胀率4％；

2、教育费用年增长率为6％；

3、教育投资年收益率8%。

在我们的假设条件下，您家庭教育费用支出的总现值为431325元。以下是你家庭各个成员的详细需求：

您就读EMBA的教育费用总支出的现值是：100,000元。在未来年度内每年产生的教育费用支出如下图和下表：
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教育费用年支出表（单位：元）
	姓名
	年份
	教育费
	生活费
	教育费 + 生活费

	
	
	0
	0
	0

	
	
	0
	0
	0


您就读EMBA的教育费用总支出的现值是：100,000元。在未来年度内每年产生的教育费用支出如下图：
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教育费用年支出表（单位：元）
	姓名
	年份
	教育费
	生活费
	教育费 + 生活费

	
	
	0
	0
	0

	
	
	0
	0
	0


您就读EMBA的教育费用总支出的现值是：100,000元。在未来年度内每年产生的教育费用支出如下图：
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教育费用年支出表（单位：元）
	姓名
	年份
	教育费
	生活费
	教育费 + 生活费

	
	
	0
	0
	0

	
	
	0
	0
	0


林明的教育费用总支出的现值是：331,325元，在未来年度内每年产生的教育费用支出如下图：
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教育费用年支出表（单位：元）
	姓名
	年份
	教育费
	生活费
	教育费 + 生活费

	
	
	0
	0
	0

	
	
	0
	0
	0


林明的教育费用总支出的现值是：331,325元，在未来年度内每年产生的教育费用支出如下图：
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教育费用年支出表（单位：元）
	姓名
	年份
	教育费
	生活费
	教育费 + 生活费

	
	
	0
	0
	0

	
	
	0
	0
	0


林明的教育费用总支出的现值是：331,325元，在未来年度内每年产生的教育费用支出如下图：
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教育费用年支出表（单位：元）
	姓名
	年份
	教育费
	生活费
	教育费 + 生活费

	
	
	0
	0
	0

	
	
	0
	0
	0


综合您家庭的所有教育目标，您家庭在未来年度每年的教育费用支出将如下图所示：
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教育费用年支出表（单位：元）
	姓名
	年份
	教育费
	生活费
	教育费 + 生活费

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


Part 3     教育理财策略
上述的分析表明，您家庭总的教育费用折成现值是431325元。这笔资金需要您早做安排，投资一部分资金到特定账户，保证教育目标的实现。

筹集教育资金的方式有一次性投资与定期定额两种。一次性投资的好处在于未雨绸缪，尽早为未来的财务目标做准备，同等收益率情况下本金投入更少，并且投资时间长，可以取得较理想的投资回报，但与其它中短期理财目标在现金流方面可能会有冲突。定期定额方法的好处在于有规律地从收支结余中划出一笔钱，专款专用，减少各项理财目标在现金流方面的冲突，在市场波动情况下降低投资风险，达至理想目标。
不同收益率的投资组合对教育规划的理财策略影响很大，我们可以通过下表来对比前述四个产品组合：

	
	组合一
	组合二
	组合三
	组合四

	假定的教育投资年收益率
	3.60%
	7.02%
	9%
	12%

	教育金缺口现值
	1671,974
	873,224
	605,194
	351,612

	方案一
	一次性投资金额
	121,039 
	121,039 
	121,039 
	121,039 

	
	每月定期定额投资金额
	9,539 
	6,634 
	4,420 
	3,783 

	方案二
	一次性投资金额
	0
	0
	0
	0

	
	每月定期定额投资金额
	9,892 
	6,880 
	5,525 
	3,923 


为了筹集您家庭的教育资金，我们建议你按照教育投资年收益率为8%的投资组合进行投资。这个投资组合的两个方案如下表所示：

	
	一次性投资金额
	每月定期定额投资金额

	方案一
	215,663
	2,462

	方案二
	0
	4,924


这两种方案在未来产生的现金流出如下图所示：
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教育费用年支出表（单位：元）
	年份
	当年教育支出
	方案一账户余额
	方案二账户余额

	
	0
	0
	0

	
	0
	0
	0


以上两种方案都能实现您家庭的教育目标，由于您家庭的净资产比较高，我们建议您按照方案一进行教育投资，因为在初期进行一笔比较大的一次性投资，就更不会受您家庭未来收支波动的影响，实现目标就更顺利。

Part 4    规划平衡检
您现有金融资产价值416,100元，每月平均收支结余约11,958元。按照我们推荐的方案一，您现在需要为教育规划进行一次性投资215,663元，占您现有金融资产价值的51.9%。以后您每月需要定期定额投资2,462元，占您每年收支结余的20.6%。

如果您按照方案二进行教育储蓄，您现在不需要为教育规划进行一次性投资。以后您每月需要定期定额投资4,924元，占您收支结余的41.2%。

本建议书的规划平衡结果可总结如下表：

	项目
	金额
	占家庭金融资产比率
	占家庭年收支结余比率

	家庭金融资产价值
	416,100
	-
	-

	家庭月平均收支结余
	11,958
	-
	-

	方案一
	一次性投资
	121,039
	29.1%
	-

	
	每月定期定额投资
	4,420
	-
	40.0%

	方案二
	一次性投资
	0
	-
	-

	
	每月定期定额投资
	5,525
	-
	46.2%


Part 5  教育投资产品组合
    为了顺利实现上述教育规划目标，我们建议您将每年定期存储的资金放到专门的教育储蓄账户中。由于教育费用支出刚性，不适合投资于高风险资产，因此我们不建议您将教育储蓄资金投资于股票，而应该投资于银行存款、保险、银行理财产品与国债等保本型产品。然而，为了保证教育资金也能获得足够的收益，我们建议您将部分教育资金投资于配置型基金与股票型基金，在控制风险的同时获得较高收益。

综合以上分析结果，我们建议您按下表构建一次性投资组合：
	产品类型
	产品种类
	产品占比
	投资金额（元）
	推荐产品

	
	
	
	
	


每月按下表构建定期定额投资组合：

	产品类型
	产品种类
	产品占比
	投资金额（元）
	推荐产品

	
	
	
	
	


Part 6   免责声明与风险提示
一 、免责声明

本建议书所涉及的假设、预测、图表、理论或者提示均是理财参考，具体投资理财决策完全由您决定，我们并不保证任何理财产品的收益率。

本建议书中的信息均来源于您提供给我们的信息，我们对这些信息的准确性及完整性不承担任何责任。
我们可能因代理本建议书中提到的理财产品而获得佣金，请注意其中可能存在的利益冲突。


二、风险提示

请注意，当出现如下情况时可能影响您的目标实现，或需要您配合调整综合理财方案。

1、假设的条件在现实生活中发生变化。如国家公布的通货膨胀率与实际生活地区情况的不同。

2、未来的投资收益率为预测数据，可能高于或低于实际收益，甚至会因风险的原因而完全背离。
3、您的家庭财务状况可能发生变化，以至于不能按计划实施我们给您制订的理财方案。

4、投资有风险，入市须谨慎。

Part 7   客户意见调查表
1、您认为定期检测的最佳时间为：      

□季度         □半年        □一年

2、您认为以下哪些数据发生剧烈变化时，您需要我们的服务：

□经济增长率    □市场利率   □通货膨胀率    □投资回报率
3、下面的因素与您的理财规划息息相关，当情况发生变化时您需要与我们取得联系。您属于那种情况？
□家庭人口增加或减少   □财务目标发生变化

□个人有重大经济决策，有可能导致财务规划执行中途改变

□需要其他理财规划

4、您认为本建议书哪些部分内容符合您的要求，请将优点写出来：
⑴

⑵

⑶

5、您认为本建议书哪些部分存在不足，请将建议写出来：
⑴

⑵

6、您认为您会马上执行什么规划？

□子女教育规划        □ 房产规划              □大额消费规划

□退休养老规划        □保险规划               □投资规划     
7、如果本建议书有价值，您会向您的朋友推荐我们工作室吗？

○  是    ○  否
8、您会向哪些朋友推荐我们工作室？ 

	姓名
	职务
	电话
	备注

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


退休理财规划建议书模版
尊敬的XXX先生

您好！

首先感谢您前来我理财工作室，寻求专业的理财规划建议。

祝贺您从现在开始规划您的退休生活。退休规划具有本金安全、适度收益、抵御通胀、强制性等特征，您现在提早为退休做规划是明智的选择。
本退休规划建议书的目的是：

1、确定您的退休生活目标，特别考虑通货膨胀对您退休生活的影响；

2、分析您的退休生活需求，评估您的退休已备资源，分析您的退休需求缺口；

3、制订退休理财计划，包括策略与实施工具。

您退休后的生活目标是：

	现在的年生活支出
	退休后支出调整系数
	退休后年支出现值
	退休后年生活支出（元）

	
	
	
	退休时
	退休10年
	退休20年
	退休30年

	47,000
	1.26
	59,300
	129,934
	192,334
	284,701
	421,428


注：计算以上数值时，假设年通货膨胀率为4％，
您退休生活总的财务需求是：

	退休时退休生活总需求
	退休时已备

资源总额
	退休时退休金缺口
	退休金缺口（现值）

	3,783,667元
	391,910元
	3,391,757元
	605,194元


注：计算以上数值时，假设年通货膨胀率为4％，退休前的投资年收益率为9％，退休后的投资年收益率为4％。
我们为您提供的理财方案是：

	
	一次性投资金额（元）
	每月定期定额投资金额（元）

	方案一
	121,039
	4,420

	方案二
	0
	5,525


注：计算以上数值时，假设退休前的投资年收益率为9％。
我们给您提供的产品方案请参考本建议书第五部分。

希望您能拥有一个高品质的退休生活，实现财务独立、财务自由、财务尊严！
祝：健康，平安！

理财工作室    联系电话：

理财规划师：     2010 年 9月
Part 1   退休规划目标确定
退休后能够享受财务独立、财务自由、财务尊严的高品质生活是一个人一生中最重要的财务目标。合理而有效的退休规划不但可以满足退休后漫长的生活支出，保证自己的生活品质，抵御通货膨胀带来的影响，而且可以显著地提高个人的财富净值。
退休规划的基本思路是，根据您家庭的具体情况与财务资源，评估实现您的退休生活目标是否可行，并为您制订相应的理财策略和实施方案。

根据您提供的资料，您家庭的基本情况如下：

一、退休规划家庭成员信息
	关系
	姓名
	职业
	学历
	出生日期
	现在年龄
	至少需保障的退休后生活年数

	本人
	林湘君
	管理
	本科
	1967.04.11
	40
	20

	
	
	
	
	
	
	


二、家庭财务资源

家庭财务资源主要由家庭收入支出表与资产负债表来体现。您家庭的总资产是666,100元，总负债1,500元，净资产是664,600元。您家庭的资产负债简表如下：
 资产负债简表（金额单位：元）                                                                                      1
	资产项
	金额（市值）
	负债项
	金额

	生息资产项
	416,100
	消费负债
	1,500

	金融性资产
	416,100
	投资负债
	0

	企业股权
	0
	自用负债
	0

	实物型投资资产
	0
	
	

	自用资产
	250,000
	
	

	总资产
	666,100
	总负债
	1,500

	
	
	净资产
	664,600


您家庭的年收入是213,961元，年支出是70,500元，年收支结余是143,461元，平均月收入为17,830元。您家庭的收入支出简表如下：

收入支出简表 （金额单位：元）                             1

	收入项（税后）
	本人
	配偶
	支出项
	金额

	工作年收入
	198,000
	0
	生活支出
	67,400

	理财年收入
	15,961 
	理财支出
	3,100

	其它年收入
	0
	年投资实物支出
	0

	
	
	按揭还款本息
	2,000

	
	
	保险保费
	1,100

	
	
	     定期定额投资
	0

	
	
	     其它投资
	0

	
	
	其它支出
	

	总收入
	213,961
	总支出
	70,500

	
	 
	现金结余
	143,461 


三、退休生活目标

您希望在60岁退休，还要工作20年。您太太希望在55岁退休，还要工作18年。您退休后能过上与目前相当的生活水平，同时还希望有足够的储备应付医疗等方面的支出。您退休后每年的生活水平相当于现在的59,300元，您退休后生活支出的调整系数为  1.26  ，假设年通货膨胀率为  4  %,您退休时的年生活支出水平为129,934元。随着通货膨胀的增长，您退休后的年生活支出水平如下表。

	现在的年生活支出
	退休后支出调整系数
	退休后年支出现值
	退休后年生活支出（元）

	
	
	
	退休时
	退休10年
	退休20年
	退休30年

	47,000
	1.26
	59,300
	129,934
	192,334
	284,701
	421,428


（金额单位：元）
	
	项目
	现在每年支出金额
	退休后支出调整系数
	退休后年支出

（现值）
	退休后年支出

（退休时）

	需要支出项
	生活费用支出
	36,000
	0.8
	28,800
	63,104 

	
	房屋维护费
	1,500
	2
	3,000
	6,573 

	
	医疗护理费
	1,500
	3
	4,500
	9,860 

	
	其他必备项
	2,000
	0.5
	1,000
	2,191 

	希望支出项
	旅游、休闲、娱乐
	6,000
	2
	12,000
	26,293 

	
	个人爱好费用支出
	0
	0
	0
	0 

	
	赠与支出
	0
	0
	0
	0 

	
	其他应备项
	0
	------
	10,000
	21,911 

	
	支出合计
	47,000
	1.26
	59,300
	129,934 


（金额单位：元）

您的风险承受能力属于稳健偏进取性。您专注于投资的长期增值。常常会为提高投资收益而采取一些行动，并愿意为此承受较大的风险。在个性上，您很有信心，知道自己要什么并甘于冒风险去追求，但是通常也不会忘记给自己留条后路。
Part 2  退休生活需求分析
根据我国经济发展和金融市场发展的历史数据和未来预测，结合您的风险承受能力，我们所设计的退休规划在以下假设条件下进行：

1、年通货膨胀率4％。

2、退休后投资年收益率4%。

3、退休前投资年收益率9%。

退休规划的截止时间为您配偶85岁时。假设您退休时到您配偶85岁时夫妇两人的年支出保持不变。

根据上述假设，我们可以预测未来您家庭的年收入支出额将如下图所示：
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	年份
	支出
	收入
	年份
	支出
	收入

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


您计划于2023年退休，需要规划您家庭的退休生活至2043年。为了达到您所计划的退休后生活支出水平相当于目前的59,300元/年，您退休当年需要支出129,934元，退休后第10年你需要支出200,027元。您需要在退休时（您60岁时）准备3,783,667元才能够保证您退休后的财务独立。您退休后的已备资源给您带来的收入相当于您退休时的391,910元，这样您退休时的退休生活需求缺口为3,391,757元。您退休生活总的财务需求如下表：

	退休时退休生活总需求
	退休时已备

资源总额
	退休时退休金缺口
	退休金缺口（现值）

	3,783,667元
	391,910元
	3,391,757元
	605,194元


（金额单位：元）
Part 3   理财策略
上述的分析表明，您家庭的退休金需求缺口在您60岁时为3,391,757元。这笔资金需要您在您退休之前早做安排，投资一部分资金到特定投资组合中去，以备退休生活所需。

您可以选择不同收益率的投资组合进行退休资金的储备。收益率不同，您家庭的退休金需求缺口折现到现在的现值也不同。当您的投资收益率分别为3.6%、7.02%、9%、12%时，您家庭的退休金需求缺口的现值分别为1,671,974元，873,224元，605,194元和351,612元，如下表所示：

	
	组合一
	组合二
	组合三
	组合四

	收益率
	3.60%
	7.02%
	9%
	12%

	退休金缺口现值（元）
	1671,974
	873,224
	605,194
	351,612


根据您的风险偏好和您为退休规划准备时间的长短，我们建议您采用组合三来筹集您家庭的退休资金。因为退休规划时间较长，您可以将资金投放于风险较大从而收益更高的组合中。

筹集退休资金的方式有一次性投资与定期定额两种。一次性投资的好处在于未雨绸缪，尽早为未来的财务目标做准备，同等收益率情况下本金投入更少，并且投资时间长，可以取得较理想的投资回报，但与其它中短期理财目标在现金流方面可能会有冲突。定期定额方法的好处在于有规律地从收支结余中划出一笔钱，专款专用，减少各项理财目标在现金流方面的冲突，在市场波动情况下降低投资风险，达至理想目标。
为了筹集您家庭的退休资金，假设您接受组合三作为您的退休规划投资组合，我们给您制定了两个方案，其中方案一采用一次性投资与定期定额投资的组合，方案二只采用定期定额方式。结果如下表所示：

（金额单位：元）
	
	一次性投资金额
	每月定期定额投资金额

	方案一
	121,039
	4,420

	方案二
	0
	5,525


这两种方案在未来产生的现金流出如下图所示：
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这两个方案都能实现您家庭的退休生活目标，在您60岁时筹集到3,391,757元，过程如下图所示：
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	年份
	退休后收入
	退休后支出
	方案一账户余额
	方案二账户余额
	年份
	退休后收入
	退休后支出
	方案一账户余额
	方案二账户余额

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


根据您家庭的财务状况，我们建议您按照方案一进行退休金储蓄投资。在可能的情况下，尽早在退休计划中投入资金，可以增加退休规划的灵活性，提高计划的可行性。

不同收益率的投资组合对退休规划的理财策略影响很大，我们可以通过下表来对比前述四个产品组合：

（金额单位：元）
	
	组合一
	组合二
	组合三
	组合四

	假定的退休前投资年收益率
	3.60%
	7.02%
	9%
	12%

	退休金缺口现值
	1671,974
	873,224
	605,194
	351,612

	方案一
	一次性投资金额
	121,039 
	121,039 
	121,039 
	121,039 

	
	每月定期定额投资金额
	9,539 
	6,634 
	4,420 
	3,783 

	方案二
	一次性投资金额
	

0
	0
	0
	0

	
	每月定期定额投资金额
	9,892 
	6,880 
	5,525 
	3,923 


您退休后，由于医疗费用等支出的大额与不可预测特征，退休储蓄累积资金不能承受太大风险，我们建议您到时将资金投入到低风险的组合中去，希望您届时继续寻求我们的帮助。

为了保障您退休后仍能保持目前的生活品质，我们建议您根据我们给您提供的策略执行退休生活储蓄计划，从现在开始建立退休金账户。

在您实际操作中，可根据不同时期的形势合理安排各投资组合的资金比例，从而得到更为有效的的综合投资收益，您如果现在就按我们的建议执行您的养老投资计划，那您在退休时就可筹集到所需的养老资金。
Part 4    规划平衡检测
您现有金融资产价值416,100元，每月平均收支结余约11,958元。按照我们推荐的方案一，您现在需要为退休规划进行一次性投资121,039元，占您现有金融资产价值的29.1%。以后您每月需要定期定额投资4,420元，占您每年收支结余的40.0%。

如果您按照方案二进行退休储蓄，您现在不需要为退休规划进行一次性投资。以后您每月需要定期定额投资5,525元，占您收支结余的46.2%。

本建议书的规划平衡结果可总结如下表：

	项目
	金额
	占家庭金融资产比率
	占家庭年收支结余比率

	家庭金融资产价值
	416,100
	-
	-

	家庭月平均收支结余
	11,958
	-
	-

	方案一
	一次性投资
	121,039
	29.1%
	-

	
	每月定期定额投资
	4,420
	-
	40.0%

	方案二
	一次性投资
	0
	-
	-

	
	每月定期定额投资
	5,525
	-
	46.2%


Part 5  退休储蓄投资产品组合
为了顺利实现上述退休规划目标，我们建议您将一次性投资与定期存储的资金放到专门的退休储蓄账户中。由于退休规划期较长，可以适当投资于高风险资产，因此我们建议您将退休储蓄资金投资于股票、基金等，而不应该投资于银行存款等产品。然而，为了保证退休资金的安全，我们建议您将部分退休资金投资于保险等产品，在获得较高收益的同时控制风险。
综合以上分析结果，我们建议您按下表构建一次性投资组合：
	产品类型
	产品种类
	产品占比
	投资金额
	推荐产品

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


每月按下表构建定期定额投资组合：

	产品类型
	产品种类
	产品占比
	投资金额
	推荐产品

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


Part 6   免责声明与风险提示
一 、免责声明

本建议书所涉及的假设、预测、图表、理论或者提示均是理财参考，具体投资理财决策完全由您决定，我们并不保证任何理财产品的收益率。

本建议书中的信息均来源于您提供给我们的信息，我们对这些信息的准确性及完整性不承担任何责任。
我们可能因代理本建议书中提到的理财产品而获得佣金，请注意其中可能存在的利益冲突。


二、风险提示

请注意，当出现如下情况时可能影响你的目标实现，或需要你配合调整综合理财方案。

1、假设的条件在现实生活中发生变化。如国家公布的通货膨胀率与实际生活地区情况的不同。

2、未来的投资收益率为预测数据，可能高于或低于实际收益，甚至会因风险的原因而完全背离。
3、您的家庭财务状况可能发生变化，以至于不能按计划实施我们给您制订的理财方案。

4、投资有风险，入市须谨慎。

祝您拥有一个财务独立、财务自由、财务尊严的退休生活！
Part 7   客户意见调查表
1、您认为定期检测的最佳时间为：      

□季度         □半年        □一年

2、您认为以下哪些数据发生剧烈变化时，您需要我们的服务：

□经济增长率    □市场利率   □通货膨胀率    □投资回报率
3、下面的因素与您的理财规划息息相关，当情况发生变化时您需要与我们取得联系。您属于那种情况？
□家庭人口增加或减少   □财务目标发生变化

□个人有重大经济决策，有可能导致财务规划执行中途改变

□需要其他理财规划

4、您认为本建议书哪些部分内容符合您的要求，请将优点写出来：
 ⑴                                                                           q  
 ⑵                                                                           q  
 ⑶                                                                           q
5、您认为本建议书哪些部分存在不足，请将建议写出来：
⑴                                                                           q  
⑵                                                                           
q6、您认为您会马上执行什么规划？

□子女教育规划        □ 房产规划              □大额消费规划

□退休养老规划        □保险规划               □投资规划     
 7、如果本建议书有价值，您会向您的朋友推荐我们工作室吗？

○是       ○否
 8、您会向哪些朋友推荐我们工作室？ 

	姓名
	职务
	电话
	备注

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


现金规划理财建议书模版
致客户函

尊敬的XXX先生

您好！

首先感谢您前来我理财工作室，寻求专业的理财规划建议。

希望您能拥有一个高品质的生活，实现财务独立、财务自由、财务尊严！
祝：健康，平安！

理财工作室    联系电话：

理财规划师： 

                                             2010年 9月
Part 1    家庭基本信息
根据您提供的资料，您家庭的基本情况如下：

一、教育规划家庭成员信息

	关系
	姓名
	职业
	学历
	出生日期
	现在年龄

	本人
	林湘君
	管理
	本科
	1967.04.11
	40


二、家庭财务资源

家庭财务资源主要由家庭收入支出表与资产负债表来体现。您家庭的总资产是666,100元，总负债1,500元，净资产是664,600元。您家庭的资产负债简表如下：

资产负债简表 （单位：元）                                                                            
	资产项
	金额（市值）
	负债项
	金额

	生息资产项
	416,100
	消费负债
	1,500

	金融性资产
	416,100
	投资负债
	0

	企业股权
	0
	自用负债
	0

	实物型投资资产
	0
	
	

	自用资产
	250,000
	
	

	总资产
	666,100
	总负债
	1,500

	
	
	净资产
	664,600


您家庭的年收入是213,961元，年支出是70,500元，年收支结余是143,461元，平均月收入为17,830元。您家庭的收入支出简表如下：
收入支出简表 （单位：元）                        
	收入项（税后）
	本人
	配偶
	支出项
	金额

	工作年收入
	0
	0
	生活支出
	67,400

	理财年收入
	0 
	理财支出
	3,100

	其它年收入
	0
	年投资实物支出
	0

	
	
	按揭还款本息
	2,000

	
	
	保险保费
	1,100

	
	
	     定期定额投资
	0

	
	
	     其它投资
	0

	
	
	其它支出
	

	总收入
	213,961
	总支出
	70,500

	
	 
	现金结余
	143,461 


Part 2  家庭财务分析
1、 资产负债结构表分析
	资产项
	市值（元）
	占比（%）
	负债项
	金额（元）
	占比（%）

	生息资产项
	416,100
	0
	消费负债
	1,500
	0

	金融性资产
	416,100
	0
	投资负债
	0
	0

	企业股权
	0
	0
	自用负债
	0
	0

	实物型投资资产
	0
	0
	
	
	

	自用资产
	250,000
	0
	
	
	

	总资产
	666,100
	100%
	总负债
	664,600
	100%

	净资产
	0
	
	
	
	


图形分析
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2、 收入支出结构分析

	收入项
	金额（元）
	占比（%）
	支出项
	金额（元）
	占比（%）

	工作年收入
	416,100
	0
	生活支出
	67,400
	0

	配偶
	0
	0
	理财支出
	3,100
	0

	本人
	0
	0
	年投资实物支出
	0
	0

	理财年收入
	416,100
	0
	定期定额投资
	0
	0

	其它年收入
	0
	0
	按揭还款本息
	2,000
	0

	
	
	
	保险保费
	1,100
	0

	
	
	
	     其它理财支出
	0
	0

	
	
	
	其它支出
	0
	0

	总收入
	213,961
	100%
	总支出
	70,500
	100%

	
	
	
	现金结余
	143,461 
	


图形分析
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3、 财务指标分析

	序号
	分析项目
	分析结果
	评价
	结论

	1
	净资产偿付比例
	0.79
	好
	从净资产偿付比例来看， 您的净资产比例很高，没有充分利用自己的信用额度，您应该充分利用自己的信用额度，通过借款来进一步优化你的财务结构。

	2
	总资产负债比例
	0.21
	好
	您的总资产负债比例适度，这可以为您减少由于资产流动性不足时出现财务危机的可能。

	3
	收入负债比例
	0.14
	好
	您的财务状况良好，继续努力。

	4
	流动比例
	0.14
	不好
	您的资产结构的流动性不是很好，请努力保持这个指标在3以上。

	5
	储蓄比例
	0.44
	不好
	您在控制开支和增加净资产上的能力不是很好，您需要提高你的储蓄比例。

	6
	投资与净资产比例
	0.32
	不好
	不好


4、 终生现金规划分析

1、家庭大事表：

	序号
	姓名
	大  事
	预计费用
	首付金额
	开始年份
	结束年份
	大事类型
	备注

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


现金流分析：

    我们在进行现金流分析前必须对未来的经济环境有所设定。在分析过程中，我们采用了以下假设条件：

1、年通货膨胀率4％；

2、一年期贷款利率：5%；

3、金融性资产增长率：5%；

4、工作收入年增长率：3%；

5、自用资产折旧率：6％；

6、投资实物资产增长率：8%。

7、预计退休年龄：60 岁；

8、退休后生活支出调整系数：1.2；

9、退休后资产增产率调整系数：0.8；

在我们的假设条件下，你的家庭将来现金流表如下：

	年份
	客户年龄
	人生大事
	总收入
	总支出
	收支结余
	总资产
	总负责
	净资产

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


图形分析：
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一、收入（税后）�
金额�
�
工作收入�
�
年工资收入（本人）�
�
�
年工资收入（配偶）�
�
�
年自雇收入（本人）�
�
�
年自雇收入（配偶）�
�
�
其它年工作收入（本人）�
�
�
其它年工作收入（配偶）�
�
�
年股息、债息、基金分红�
�
�
理财收入�
�
�
年利息所得（存款）�
�
�
租金收入�
�
�
商业养老险和企业年金�
�
�
年社保收入�
�
�
年已实现资本利得�
�
�
其它年理财收入�
�
�






二、支出�
金额�
�
生活支出�
�
�
年饮食支出�
�
�
年房租支出�
�
�
年子女养育支出�
�
�
年衣物支出�
�
�
年交通费支出�
�
�
年医疗支出�
�
�
年护理支出�
�
�
年休闲和娱乐�
�
�
年赡养支出(含双方父母支出）�
�
�
年家居维护支出(含房产，汽车等）�
�
�
其它年生活支出�
�
�
理财支出：实物支出�
�
年房贷本息�
�
�
年家居品购买�
�
�
年自营购货�
�
�
其它年购买实物�
�
�
理财支出：储备支出�
�
年储蓄性保费支出�
�
�
年定期定额投资支出�
�
�
年大额消费储备支出�
�
�
理财支出：偿债支出�
�
年偿债支出�
�
�
年保障性保费支出�
�
�
其它年理财支出�
�
�






此收入支出表为     年  月至    年    月





资产�
市值�
�
生息资产：金融性资产�
�
现金活期存款�
�
�
定期存款�
�
�
债券�
　�
�
基金�
　�
�
股票�
　�
�
社保账户�
　�
�
保单的现金价值�
　�
�
应收借款�
　�
�
预交款�
　�
�
信托�
　�
�
权证�
　�
�
期货�
　�
�
券商理财产品�
　�
�
纸黄金�
　�
�
银行理财产品 �
　�
�
海外外币资产�
　�
�
其它�
　�
�
生息资产：企业股权　�
�
控股企业股权�
　�
�
参股企业股权�
　�
�
其它�
　�
�
生息资产：实物型资产�
�
投资性房产�
�
�
贵金属投资�
　�
�
自营存货�
　�
�
收藏品�
　�
�
珠宝首饰�
　�
�
其它�
　�
�
自用资产�
�
自用房产�
�
�
自用汽车�
　�
�
家居资产�
　�
�
其它�
　�
�












此表为        年     月     日资产负债表





风险承受力测试问卷
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